
买红包到建行金牛压岁茁壮成长
压岁，是属于孩子的春节序曲。从羊年到牛年，从初

识到熟悉，建行黄金压岁钱成为给小朋友不变的祝福。
每年一张黄金压岁钱，每年传递一份正能量，为小朋友带
去年年岁岁的新春祝福，珍藏孩子的童年时光。

为迎接牛年新春，中国建设银行和CCTV2021牛年春
晚联合开发、监制，为孩子奉上一款独特的黄金压岁钱
——善建成长·CCTV春晚牛年压岁金。牛年压岁金，采
用香味油墨工艺，打造好玩又有趣的压岁钱。用手指搓
一搓牛壮壮的大拇指和牛彝彝的牛鼻子，就会闻到牛奶
香味，让压岁充满童趣。

缤纷斑斓的烟花盛景与漂浮的祥云采用镭射彩印与
磁性油墨工艺，营造绚丽多彩的春节场景。背面烫金线
处，采用2D变图工艺，晃动时“陪你长大”字样变成“茁壮
成长”字样，在细微之处隐藏长辈朴实而真挚的祝福。倾
斜时，可看到牛头状“中国牛”满版暗记水印，兼具祝福和
工艺价值。

压岁金每处细节都藏着祝福，绽放的烟花是新年的

吉祥，口衔金钱的鲤鱼象征牛年富贵好运;花团锦簇的底
纹传递小朋友们像花儿一样绽放的童年;暗藏于苹果图样
上的“安”字暗记，寓意2021年平平安安。压岁金背面由
莲花与莲蓬头演绎的宝宝锁图案，祝福宝贝茁壮成长。

成长路上的每一刻都值得留念，在欢度佳节的时刻，
手机扫描压岁金包装盒底部二维码，记录春节欢乐时光，
用影像留存成长，祝福宝贝新年快乐。同时，每套压岁金
均配有一张成长祝福卡，书写对孩子新春祝福，让每一份
祝福都独一无二。
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为进一步加强和改进春节前
后金融服务，全面对接人民群众多
样化金融服务需求，助力人民群众
度过欢乐祥和的农历新年，工行温
岭支行积极响应“温岭银保业新春
走基层”活动，让金融服务充满浓
浓“年味儿”。

该行聚焦春节前后金融服务，
通过行长和客户经理走访企业、问
需求、送服务的方式，在金融服务
上为企业排忧解难。活动以来，工
行温岭支行先后组织 40人次，走
访 1000家企业，共为企业解决 86
个需求，贷款授信 20亿元，发放贷
款16.2亿元，减费让利100万元。

某仪表公司主营业务为各类
燃气表的制造和销售，近四年销售
额稳步增长。该行行长深入企业，
了解企业发展前景，及时与企业高
管沟通，当得知该企业临时资金周
转困难时，及时以抵押方式和授信
方式相结合的形式发放贷款 5288

万元支持。同时，根据该企业扩大
生产规模的实际需求，该行团队还
为企业量身打造了综合金融服务
方案，全方位支持企业走上市之
路。

春节前夕，该行在走访一家
快递公司时了解到，该企业正在
为春节后到外地再设点、资金跟
不上来而发愁。然而，由于该企业
无足额抵押物，贷款一时受阻。为
满足该企业需求，该行联合信保
基金，启动审批流程，节后贷款即
将到位，解决企业燃眉之急。

在走访一家规上机电企业
时，该行客户经理了解到该企业
因新购入园厂房 8000 平方米，流
动资金紧张，快速为企业增加授
信 2000 多万元，节前贷款已全部
到位，解决了企业节前资金之需。

结合当地产业特性，该行急企
业所急，助力企业发展。2月初，该
行相关人员在走访当地一家泵业

企业时，了解到该企业因房产证未
办妥，授信未到位，贷款流程一时
受阻。急企业所急，该行工作人员
及时与上级沟通，为企业另外发放
了 110万元信用贷款，解决了企业
资金需求。

融资贵一直是企业发展的难
题，为解决这一“老大难”，该行积
极运用金融手段，为企业“减负”。
温岭一家技术公司因为固定资产
投入较多，融资成本负担重。2月 8
日，该行相关人员在走访时，得知
企业这一情况后，制定综合服务方
案，并授信 7000万元贷款，帮助企
业降低综合融资成本。

今后，该行将持续优化以融
资、融智、融商为核心的普惠金融
综合服务，通过线上线下协同，不
断拓展服务广度和深度，全方位支
持企业健康发展，助推当地经济高
质量发展。

本报通讯员郑小勇

工行温岭支行

走企业问需求，金融服务年味浓

本报讯（记者杨 芳）“牛年大吉，
火红出基！景顺长城新能源产业股票
型基金今日开始募集！”昨日，一家国
有大行的客户经理一大早就在朋友
圈发送了一则相关理财消息。

同样的一款新基金募集消息，也
出现在了支付宝理财频道、腾讯理财
通基金频道首页推荐栏中。

据天天基金网数据显示，作为节
后开工首日，2月18日就有19只新基
金开始募集。而从整体来看，节后宣
布进入发行的新基金已经逼近 100
只，最晚募集起始日已经到 3 月 22
日，后续更有一波市场 ETF 产品出
炉。

关注基金市场的市民会发现，今
年以来，新基金发行掀起认购热潮，
末日配售频频出现。而这也推动了基
金规模、特别是新基金规模的增长。

Wind资讯数据显示，截至2月10
日，今年以来已成立的 215只新基金
合计募集规模已经超过 7000亿元，
可以说创造了历史。

根据统计来看，2010 年到 2020
年平均每年发行新基金约 9000 亿
元；而从历史看，仅2015年、2019年、
2020年新基金成立规模超过 1万亿
元，分别为1.43万亿元、1.32万亿元、
3.16万亿元。

以同样火热的 2020年的数据来
看，全年新基金募集金额超 3 万亿
元，但同期（1月 1日至 2月 10日）成
立的新基金总规模仅 1833.14亿元，
整体新基金募集超 7000亿元还是在
5月下旬。

记者观察发现，今年新基金规模
如此迅速增长，最大推动力是混合型

基金。数据显示，截至2月10日，目前
混合型基金从数量和募集规模上均
占比最多，年内共成立 134只混合型
基金，募集资金5542.06亿元。股票型
基金 56只，募集资金 900.26亿元，位
列第二。两类基金规模达到新基金整
体发行规模的90%以上。

新基金规模快速增长的背后，
是投资者对基金市场的认可。特别
是在赚钱效应的驱动下，一些明星
基金经理发行的新基金受到了投资
者热捧。例如，采用“固收+”策略发
行的华安添利 6个月持有基金在近
期正式成立，该基金最终募集资金

合计达到 115.51 亿元，是 2021 年首
只破百亿元规模的债券型新基金。
这也意味着，今年以来已成立的百
亿元级别“巨无霸”基金数量已达 14
只，相当于去年全年百亿元级基金
数量的35%。

基金市场热度不减，新基金再
掀密集发行潮，不少投资者蠢蠢欲
动准备入场。对此，有业内人士提
醒，节后基金投资市场挺“热闹”，但
投资者切勿脑子一热、盲目入场，要
明确基金投资的风险性，并根据自
己的风险承受能力去选择产品，理
性投资。

新基金规模不断攀升

节后新基金再掀
密集发行潮

2月5日，财政部、银保监会等多部门联合发布《关于严格执行企业会计准则 切实加强企业2020年年报工作的通
知》，其中要求银行从事信用卡分期还款业务形成的金融资产，企业不得将其按实际利率法计算的利息收入记入“手续
费及佣金收入”科目，或在利润表中的“手续费及佣金收入”项目列示。

不少业内人士表示，这意味着在所有银行的2020年年报中，信用卡分期手续费需从“中间收入”板块移至“利息收
入”板块，此举将“抽水”不少银行的中间业务收入（简称“中收”）占比数据。

分期手续费属于“利息”

“零利率”“免息分期”……这些
都是银行常用的信用卡营销宣传
语。但“免息”并非真的免费，银行向
客户收取的分期手续费仍是其一项
收益。

长期以来，信用卡分期手续费是
否属于利息，一直存有争议。某股份
行计财部总经理表示，以往不少银行
将信用卡分期手续费计入财报非息
收入的“手续费及佣金”一栏，将其默
认是银行卡手续费的一部分，并不属
于利息收入，以此优化中间收入数
据。

而上述《通知》提到，如果金融
资产的合同现金流量仅为对本金
和以未偿付本金金额为基础的利
息的支付，应当按实际利率法计算
利息收入，记入“利息收入”科目，
并在利润表中的“利息收入”项目
列示。

业内人士认为，信用卡的分期
手续费，实际是在客户透支消费这
一借贷行为基础上收取的，本质上
是信用卡应还款的利息，具有利息
的性质。

前述银行计财部人士表示，实际

上，针对银行信用卡乱收费现象，近
几年监管多次下发相关文件，并多次
进行检查清理。在此背景下，银行在
会计准则方面的“取巧”空间缩窄，会
计分类逐步规范，目前已有银行修改
了这一项目分类。

翻阅 2019年上市银行年报可发
现，目前招商银行已将持卡人分期收
入记为利息收入。光大银行、中信银
行也均从 2019年起，对信用卡现金
分期收入进行了重新分类，将其从手
续费收入分类转至利息收入，并重述
了相关财务指标。

不少银行仍待修改指标

“信用卡业务本身是大消费金
融 业 务 的 一 个 分 支 ，虽 已 是‘ 红
海’，却仍是商业银行零售业务最
主要的构成部分，也是增加存量客
户黏性和拓展增量客户的主要路
径，对商业银行具有战略上的重要
性。”厦门国际银行投行与资管部
分析员任涛表示，会计方面的调
整，对商业银行的影响并非是颠覆
性的变化，特别是目前已将信用卡
分期业务收入纳入利息收入的银
行，影响可控。

但根据上市银行财报信息，目
前，邮储银行、工商银行、农业银行
等国有大行的信用卡分期手续费，
仍计入“手续费”板块。例如，农业银
行 2019年的银行卡手续费收入较上
年增长 18.0%，主要是由于信用卡分
期付款业务收入增加。

此外，信用卡消费相关的手续
费，仍是不少上市城商行“银行卡手
续费”增收的重要来源。例如，宁波银
行 2019 年的银行卡业务收入 28.32
亿元，同比增加10.05亿元，主要得益

于该行信用卡分期付款手续费收入
增长较快。

“信用卡分期收入纳入利息，
意味着信用卡定价和贷款利率一
样，都要受央行等管控。在资产端
统一采用年化利率，会对商业银行
的资产端定价产生影响，甚至会影
响到 LPR 考核和受到监管部门的
关注。”任涛认为，商业银行后续在
拓展信用卡业务时，或将不得不关
注信用卡定价带来的政策层面影
响。

中间收入仍需培育

前述银行计财部人士表示，此次
《通知》明确信用卡分期手续费的计
入规则后，对于截至 2019年末尚未
对分类进行修改的银行而言，其
2020年年报中的中间业务收入占比
或会出现同比下降。而对于大部分银
行而言，培育真正的中间收入业务还
需要一段时间。

在中间业务构成中，除了银行卡
手续费之外，还包括支付结算类业
务、基金托管类业务以及咨询顾问类
等非息收入业务。而在国际性银行的
营收中，中间业务形成的非息收入往
往占到了半壁江山，然而，与之相比，

国内商业银行的非息收入占比较低，
多数不足20%，市场空间较大。

可以发现，近年来，随着利率市
场化的推进，中间业务已成为商业
银行利润的重要增长点。看齐国际
银行，提高中间收入占比，成为国
内商业银行轻资产转型的发力方
向。

“手续费及佣金收入以及其占
比，在一定程度上代表了一家银行
的综合实力，能够说明其在传统银
行业务领域之外有较好的业务拓展
能力，既受监管部门鼓励，也受市场
关注。”任涛表示，考虑到信用卡业

务是目前全国性银行以及部分地方
性银行中收的主要来源，而诸如债
券承销、财务顾问等中收其实贡献
比例并不高，因此，此次会计调整，
将在一定程度上改变商业银行的营
收结构。

同时，这一会计分类的调整还将
影响到银行的其他指标。任涛表示，
比如，信用卡分期手续费重新分类
后，商业银行利息收入的来源反而扩
展了，这样会影响到银行的净利差与
净息差指标，相关指标可能会相应抬
升。

(张艳芬)

信用卡分期手续费“搬家”
银行中收规模“挤水分”

抢红包、买买买，是春节假期不
变的主题。

据网联数据，2021年春节假期
（农历除夕至正月初六）网联平台共
处理资金类跨机构网络支付交易
79.37亿笔，金额 4.98万亿元，日均
同比涨幅分别为 66.61%和 84.07%。
其中，农历除夕交易笔数最高，单日
超 过 16.51 亿 笔 ，较 去 年 涨 幅 为
45.10%。除夕跨年之夜，网联平台交
易处理峰值超过 6.74万笔/秒，系统
成功率100%。

网联平台数据显示，春节假期
消费市场火热。从消费构成来看，餐
饮、观影、娱乐、购物等是假期期间
的主要消费场景，直播带货等新型
消费方式也延续良好表现。具体而
言，体现出六大亮点。

亮点一：餐饮行业活力再现，美
食打卡成为就地过年的一大亮点。
网联数据显示，部分品牌餐饮商家
日均交易笔数和交易金额同比分别
增长 16倍和 23倍。同时，餐饮外送
服务也成为更多人异地过年的就餐
选择，典型餐饮外卖商家日均交易
笔数和交易金额同比增长均超两
倍。

亮点二：电影市场火爆逆袭，春
节档迎来“高光时刻”。数据显示，影
视娱乐相关网络支付日均交易笔数
和交易金额相较去年春节假期分别
增长145倍和315倍。

亮点三：春节“不打烊”，“云逛
街”成过节新趋势。网联方面称，一
些线上购物平台春节期间日均交易
笔数同比增长超八成，日均交易金

额同比增长近五成。此外，“宅经济”
也为直播带货持续添砖加瓦，部分
直播平台日均交易笔数和交易金额
同比涨幅分别达到57%和96%。

亮点四：本地深度游受青睐，租
车市场表现活跃。部分租车平台在
春节期间日均交易笔数同比增长
1.2 倍 ，日 均 交 易 金 额 同 比 增 长
86%。

亮点五：在线医疗服务成为“健
康过节”的首选。春节假期期间，大
型互联网医疗平台日均交易笔数和
交 易 金 额 同 比 分 别 增 长 56% 和
20%。

亮点六：农村消费市场稳步复
苏，消费潜力持续释放。农村金融机
构春节期间日均交易笔数和交易金
额同比增长均超1倍。 （杜川）

同比增长66.61%，其中餐饮消费是最大亮点

春节假期，网联处理交易79.37亿笔

自温州银行台州分行设立“小
微金改实验室”以来，该行积极参
与“重要窗口”建设，持续激发台州
国家级小微金改试验区的创新活
力，不断巩固小微金融服务的领先
优势，丰富“台州模式”内涵，培育
金融产品、服务和机制创新，持续
提升了民营和小微企业的获得感、
安全感和满意度。

据悉，在台州银保监分局的监
督和指导下，温州银行台州分行

“小微金改实验室”灵活配置场所、

资金和人力等资源，于 2020年 10
月正式投入运营。在确定“掌上办
贷平台线下体验区”为“小微金改
实验室”主要项目内容后，该行组
建了 20余人的宣传服务小组，在
开展相关培训后，由服务小组指导
客户在“掌上办贷”平台申请相关
贷款业务操作，旨在提供更强现场
体验感的首贷、续贷和业务咨询等
金融服务。

“小微金改实验室”运营 4 个
月以来，越来越多的客户通过线下

体验区了解了“掌上办贷”平台，并
享受到了“掌上办贷”平台的便利
性。据统计，宣传受众共 900多人，
线下指导服务“掌上办贷”平台客
户 180多人，其中，成功申请融资
80多人，融资金额超1亿元。

今后，温州银行台州分行将进
一步发挥“小微金改实验室”，紧紧
围绕“重要窗口”建设，聚焦解决融
资难、融资贵、融资慢等金融服务
问题，实现融资服务“量增、面扩、
价降”。 本报通讯员屠晋丽

温州银行台州分行

“小微金改实验室”落地初显成效

为响应台州银保监分局“银保
业新春走基层”活动的号召，进一
步加强和改进春节期间金融服务，
全面对接人民群众多样化金融服
务需求，日前，交行温岭支行一行

人走进浙江青霄科技股份有限公
司开展企业走访慰问活动。

走访中，该行围绕疫情防控和
支持复工复产、助企帮困、就地过
年、关心关爱等主题，与企业负责

人沟通交流，为企业送温暖、破难
题；同时，该行还为就地过年企业
员工送上春节福利，切实增强企业
及员工的获得感、幸福感和安全
感。 本报通讯员潘唯仟

交行温岭支行
开展“银保业新春走基层”活动


