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本报记者施 炜文/摄
这个春节假期，少了四处旅游

的行程，就地过年的活动安排多了
起来。除了传统的电影、KTV、饭局
项目，选择密室逃脱、狼人杀等游
戏的人也越来越多。而这之中，最
火热的要数“剧本杀”，“剧本杀成
过年聚会新潮流”的话题也冲上微
博热搜排行，阅读量过亿。

什么是剧本杀？这项起源于国
外的游戏，一般以 5至 8人为主，玩
家通过分饰剧本中的角色，围绕剧
情展开推理、还原人物关系，互动
交流、探讨、交换线索，共同揭开秘
密或发现凶手。

那么，风靡一时的“剧本杀”在
台州本地热度如何？记者走访了本
地“剧本杀”店铺，一探究竟。

开店门槛低，入场者众

垚 sir 剧本推理探案馆是台州
第一家“剧本杀”店，经营者徐谦是
个资深桌游玩家，有着自己的小众
玩家圈子。

“2017 年下半年，杭州一个圈
内朋友带回来一盒剧本，带我们一
起玩，才知道了‘剧本杀’这个东
西，挺有意思。当时，我就想着要把
这个游戏带到台州。”徐谦考察了
几个地方之后，很快在椒江体育馆
附近开出了这家店铺。

徐谦告诉记者，开一家“剧本
杀”店，简单来说硬件上只需要桌
椅和剧本。“我这里 400平方米左右
的店铺，9个房间，装修、人工、剧本
采购，前期成本在 20 万至 40 万元
之间，作为创业项目，门槛并不高。
因此，从 2019年下半年开始，‘剧本
杀’逐渐出圈，台州从当时的 3家店
铺很快发展到目前的七八十家，还
有人在不断入场。”

“虽然门槛低，但是专业性强。
不同店铺里，玩家的体验感完全不
同。”徐谦介绍，在运作专业的店铺
里，玩家可以在游戏过程中产生强

烈的参与感、认同感、存在感、成就
感，获得沉浸式体验。

“剧本杀”从小众圈子成为大
众化娱乐项目，这个春节假期，“剧
本杀”店的生意可以说是火爆。

因为生意不错，徐谦在路桥、
临海开出了两家分店。“靠着第一
家店的盈利才开出了分店，但赚
到的钱也仅用于再投资，比如购
入新剧本，提升游戏环境等，满足
玩家们的新鲜感。”谈到盈利，他
表示入场早是一个原因，生意一
般的店铺，可能只能维持亏本运
营的状态。

年轻人“专属”，社交属性强

比起一线城市动辄上百元的
人均消费，台州的“剧本杀”人均消
费在 60 元左右，通过团购平台预
约，只需要三四十元，在定价上更
容易被接受。

“对于很多玩家而言，‘剧本
杀’悬疑的剧情演变可以满足他们
的表演欲，发散思维的娱乐性。陌
生人参与的社交性，让许多年轻人
成为剧本杀游戏的忠实拥趸。”徐
谦介绍，演绎一个剧本通常需要 3
至 5个小时，是年轻人聚会、联谊时
一个不错选择。

“看了《明星大侦探》觉得很有
意思，看到朋友圈有人在玩，就和
朋友们一起去尝试了一下。体验感
很不错，价格也可以接受。”高陆逸
的朋友圈里，可以看到一群年轻人
身着古装在古风场景里的摆拍。

“现在新开的‘剧本杀’店，一
般都会装修还原真实场景的各色
主题包间，还会为玩家准备精致的
衣服、道具。”徐谦介绍，配合恐怖、
民国、古风、现代等不同主题的剧
本，这些硬件配套能够增加剧本的
沉浸感，也为玩家提供了上传社交
平台的丰富素材，而这些自发的朋
友圈也成为店铺引流的一个渠道。

高陆逸说，她的朋友圈不大，
有时候凑不到六七人，她的朋友就
会带着其他朋友一起来玩。“只是
玩游戏，不认识也不会尴尬，还可
以认识新朋友。”

徐谦分析，“剧本杀”玩家的主
力是 20 至 25 岁人群，主要是大学
生和刚进入社会的职场人。“大部
分是朋友带朋友，也有凑不到人

数，在店铺粉丝群里和陌生人拼桌
的。还有一部分 90后，就是将此作
为一个交友平台，对这些人来说，
社交属性更强。”

新行业催生新职业

一家“剧本杀”店，除了环境、
服化配套等硬件，最大的竞争力和
核心要属高质量的剧本和专业灵
活的DM主持人。

而对好剧本和好主持人的需
求，又催生了相关的新职业。

除了“剧本杀”店铺老板这个
身份，徐谦还是一个“剧本杀”剧本
工作室的合伙人，他也参与到剧本
的制作和发行中。

据介绍，剧本创作，首先需要
一个作者来写剧本，成型后会发送
给专门的人员来修补漏洞，走顺流
程，最后再找剧本售卖的平台合
作，联系发行。在“剧本杀”市场上
流通的剧本一般有盒装剧本、城市
限定本与城市独家本三种——盒
装本指不限量销售的剧本，售价每
盒约 500 元，一般大部分店铺都会
选择此类作为主要流通剧本，也是
市面上常见的一种，大多数玩家都
能接触到；城市限定本是指一个城
市只有两三家“剧本杀”门店能获
得授权，售价 1000 元至 2000 元不
等，是店家揽客的重要资源；城市

独家本是指一个城市仅有一家门
店获得授权，售价 2000 元至 10000
元不等，是不少头部店家最青睐的
剧本发售类型。

徐谦所在的工作室已经发行
了 20 多 盒 剧 本 。他 表 示 ，“ 剧 本
杀”创作盈利空间大，但这是一个
相对复杂的过程，要考虑很多支
线人物的内容，有一定的从业门
槛。相对来说，在游戏过程中负责
开场介绍故事背景、主持搜证、复
盘剧情等流程的 DM 主持人，对想
从事相关工作的人来说，是更容
易入门的选择。

“我对主持人的要求比较高，
这是自己一个纯粹的坚持。因为主
持人的表现直接决定了玩家的投
入程度和体验感，他们需要具备较
高的情商，能够引导每位玩家扮演
好自己的角色，并在玩家出现失误
时能够救场，灵活推动剧情继续发
展。”徐谦对招聘的主持人，会根据
个人能力，给出半个月到两个月的
培训时间，充分熟悉剧本，模拟开
本，通过之后才有资格上岗，并且，
要不断学习新剧本，更新储备。

“传统观念上，在‘剧本杀’行
业工作不是‘正经工作’，但其实在
行业快速发展的前提下，它的工作
内容、福利、待遇，不比其它行业
差。”徐谦表示，希望更多人能够正
视并加入这个行业。

“剧本杀”市场火爆
催生新职业

徐谦展示他500盒左右的剧本储藏。

沈海洲

最近，你是否也被“坤坤”刷屏了？
“坤坤勇敢飞，Ikun 永相随。坤

坤不老，蓝筹到老。”
你以为“坤坤”是熟悉的偶像

“蔡徐坤”，然而“全世界最好的坤
坤，不是蔡徐坤，不是谢广坤，而是
张坤”。

张坤是谁？易方达的基金经理，
是市场上为数不多管理资金规模突
破 1000 亿的顶级基金经理。去年因
为重仓了白酒股，业绩在同行中遥
遥领先，被誉为“公募一哥”。对，江
山代有才人出，各领风骚一两年，昔
日的“公募一哥”王亚伟已经退隐，
如今张坤才是行业的顶级流量。

张坤受追捧其实也好理解，因
为业绩出类拔萃，他意外成为“偶
像”，原因在于现在越来越多的年轻
人选择以基金来理财。

与炒股相比，选择基金理财的
优点之一是省心。

炒股若烹小鲜，如果你想去吃
一道“红烧黄鱼”，老派的做法是去
市场选购食材，再通过学习、咨询，
了解烹饪的手法，最后下厨将菜做
好。这一过程是非常考验个人的智
商与动手能力，一不小心可能就“翻
车”。在我的印象里，上一代的吃货，
专注于如何挑选食材与烹饪技巧，
而现在的吃货讨论的是哪家饭店的
那道菜品味道好，直接品尝成品，过
程简简单单。

K 线、对冲、市盈率、换手率、基
本面、技术面……投资股票的技术
含量远远高于厨艺，读书时对最后
一道大题目都犯怵，你哪来信心面

对波云诡谲的股市，既然如此，不如
直接去饭店点菜——基金公司就是
饭店，基金经理就是掌勺的大厨。

选择基金另一个优点是可以逃
避失败的自责。

股市有风险，一旦遭受损失，人
往往会陷入深深的自责中，但是如
果选择基金，那个基金经理就是成
了天然的出气筒。每当股市暴跌，基
金的贴吧里，“下课！”“换人!”之声
滔滔不绝，基民瞬间会化身“事后诸
葛亮”，对基金经理的操作指指点
点，并不时放下狠话，“马上赎回，自
己炒股。”

诺安成长的基金经理蔡嵩松是
出自中科大少年班的少年英才，他
管理的基金的净值曲线波澜起伏，
一会儿是直上云霄的上涨，一会儿
是断崖版的下跌，十分考验客户的
心脏承受能力。诺安的评论区段子
手云集，当基金赚钱时，基民毕恭
毕敬地称之为“蔡总”，亏钱了又成
了“菜狗”，蔡嵩松本人只有哀怨地
告白：希望大家理性购买基金。

从美国成熟的证券市场看，大
部分散户都是选择购买基金来间
接投资股市的，这也符合”专业的
人做专业的事“的社会分工。君不
见，20 年前的家庭装修，主人基本
上是事必躬亲，一场装修下来，都
快成为半个行家了，如今装修公司
的一条龙服务成为了主流。过去，
小学生的作业都是父母在辅导，如
今各类培训班、互联网辅导软件层
出 不 穷 ，俨 然 也 成 为 了 一 个 大 产
业。从这个意义上说，理财交给专
业的机构打理，例如基金公司，亦
是大势所趋。

年轻人不会做菜
也不会炒股

本报记者陈赛娇文/摄
2021年开年之初，台州楼市就热闹非凡，30余个楼盘开盘加推，卖力营销，

抢占返乡置业红利。
从成交表现来看，1月楼市开局良好。记者从台州市房管部门了解到，1月

全市新建商品房共成交 9141 件，其中，住宅成交 4366 套，环比减少 12%，同比
增长 57%。

1月新房成交4366套
同比增长57%

市区某楼盘售楼处，购房者在咨询。

市场热度依旧

在经历了 2020 年 12 月的翘尾之
后，1月成交量稍有下降，不过同比去
年仍表现亮眼。

1 月台州较热区域是临海市、温
岭市、椒江区，临海市新建商品住宅
成交量以 845 套位居榜首，温岭成交
776 套排名第二，椒江区成交 557 套
位于第三。另外，路桥区、台州湾新区
也有不错的表现，新建商品住宅分别
成交 509套、422套。

从单个楼盘成交量来看，1 月新
房成交量第一为临海杜桥宝龙广场，
销售 214 套。临海纯新盘伟星·清华
园火热开盘，卖出 162 套，助力临海
区域成交。

路桥区的德光·大悦风华府、海
州 上 城 也 表 现 不 俗 ，分 别 成 交 180
套、176套。

另外，台州湾集聚区的湖畔嘉
苑，温岭的新隆&万星·凤鸣云峤，椒
江区的万科·心海上城等都是 1 月成
交主力楼盘。

房企积极推新

往年，受春节等因素影响，节前房
企推盘节奏旺旺会有所放缓，而今年，
临近春节，楼市热度不退。

据统计，1 月全市有 30 余个项目
入市，随着春节临近，不少房企纷纷布
局，争抢返乡置业客户群。从布局区域
来看，楼盘储备量大的是椒江、台州湾
新区、温岭等地。

因为今年提倡“就地过年”，开发
商也借助这一假期，为留台的购房者
提供更多的可选房源，促进成交。

记者走访发现，由于楼市从去年
五六月份开始回暖，加上今年 1 月楼
市表现出的“淡季不淡”态势，加剧了
购房者对后市房价上涨的心理预期，
不少人选择在春节前后出手购房。

业内人士分析指出，随着一些楼
盘逐渐降低优惠幅度，以及房企去库
存的加速，购房者对后市房价上涨的
预期加剧，一些开发商看准这点，适时
打出“优惠收回”等口号，买卖双方新
一轮博弈正在升级。

本报记者李寒阳文/摄
春节期间，神仙居景区的“网

红景点”如意桥又一次登上了各大
热搜。无人机通过其特有的“上帝”
视角，从各个角度将如意桥的风采
记录下来，使该景点在网络蹿红。

如今，各类户外活动或风景区
的上空，不难看到无人机的身影。
无人机的出现，大大降低了航拍
的门槛，机构、个人使用航拍的方
式采集视频、照片素材已经成为
常态。

那么，无人机有着哪些类别、
功能？在台州的市场前景如何？行
业还存在哪些不够规范的地方？带
着这些问题，记者展开了调查。

“会飞”的照相机

无人机，又称无人驾驶飞机，是
利用无线电遥控设备和自备的程序
控制装置操纵的不载人飞机，或者
由车载计算机完全地或间歇地自主
地操作。

无人机按应用领域，可分为军
用与民用。民用方面，无人机+行业
应用，是无人机真正的刚需，目前在
航拍、农业、植保、微型自拍、快递运
输、灾难救援、观察野生动物、监控
传染病、测绘、新闻报道、电力巡检、
救灾、影视拍摄、制造浪漫等等领域
的应用，大大地拓展了无人机本身
的用途。

“根据飞行翼来分类，可分为单

旋翼、多旋翼、固定翼以及复合式四
类。通常，我们说的无人机，主要是
指多旋翼无人机。”DJI 大疆浙江授
权服务商浙江悦新科技有限公司负
责人夏雄伟告诉记者。

多旋翼无人机大多拥有飞行控
制系统、图传、动力系统、电池、云
台、相机六大模块。这六大模块为无
人机在飞行过程中能够稳定飞行、
防抖动拍摄、持久续航、数据迅速传
输提供了技术支撑。

“无人机从五六年前开始兴起。
2018 年，世界海关组织协调制度委
员会将无人机归类为‘会飞的照相
机’。如今，无人机已不再遥不可及，
成为大多摄影爱好者的能够负担得
起的大‘玩具’。”夏雄伟说。

“进军”台州市场

“作为无人机行业的领军品牌，
大 疆 约 占 据 全 球 无 人 机 市 场 的
80%。如今，大疆行业无人机已在 30
多个行业开展应用，并创下了累计
飞行 5000万公里，300万小时；累计
覆盖超过 50万公里输电线路等丰厚
的里程碑。”夏雄伟介绍，大疆在
2015 年开始“进军”台州市场，可以
算是台州无人机市场的开拓者。

从 2015 年仅有的 200 万元销售
额到 2020年的 3000万元，大疆无人
机在台州市场逐渐打开局面。

“不仅私人客户有着很大的需
求，机构单位也对行业无人机的应
用表达了浓厚的兴趣。”夏雄伟坦
言，无人机在各个行业取得的傲人
成果极大地提升了销量，去年，仅台
州公安系统就购置了 300 台行业无
人机。

旅行记录、婚礼短片、城市宣
传、企业盖楼、协助警用……无人机

的应用范围十分广泛，价格区间也
很广。根据其功能强大程度，大疆无
人机既有 2000 多元的基础款，也有
几十万元、上百万元的“高级别”。

“基础款的无人机价格与一款
基础款相机的价格相仿，确能拥有
普通相机难以企及的拍摄角度，这
就是无人机能够越来越受大众青睐
的主要原因。”夏雄伟补充。

仍需规范的“潜力股”

随着航拍的普及，我们时常能
看到无人机在我们头顶“周旋”，由
于操作不当引起的无人机撞击或坠
机事件时有发生，行业积极推广系
统无人机操作培训，让每一位无人
机“飞手”能够更加安全、谨慎地使
用无人机十分必要。

“协会中已经存在对各类无人机
驾驶资格认证的考试，市场上也有许
多关于专业操作的培训课程，部门行
业无人机必须由有资格证的‘飞手’
来操作。”夏雄伟表示，目前官方的驾
驶资格认证系统还未出台，关于无人
机法律法规也仍在建立中。

据介绍，大疆创新国内唯一可
以提供针对大疆全系列无人机大范
围实时监测、预警、反制、察打一体
化解决方案的公司。可通过融合多
家无人机企业的飞行数据，实现全
国范围内 95%以上轻小型无人机飞
行数据的实时管理。

“目前国内消费无人机市场日
益火热，普通民众对无人机的认可
程度和需求度逐渐攀升。随着过去
两年来无人机企业、融资次数、飞手
数量和产品用途都有了明显的增
多，监管制度方面也将进一步的完
善，相信在未来，无人机行业会更加
地规范化、制度化。”夏雄伟说。

大疆无人机在台州市场年销售额达3000万元

无人机已“飞”入寻常百姓家

大疆无人机台州展厅。


