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企业名片

台州鑫铭工具有限公司，专注
于生产拉马、棘轮扳手、梁用扳手、
省力扳手、液压千斤顶、汽保工具
等类型工具，产品远销30多个国家
和地区，获得客户一致好评，连续
多年保持效益增长，被路桥区列为
军民融合意向企业。

本报记者章 韵文/摄
“台州生产汽摩配的企业很

多，但生产装有齿轮、皮带轮、轴承
等维修工具的只有鑫铭工具一家。
从产品的专、精、全上来讲，我们已
经位列全国第二了。”日前，鑫铭工
具的总经理陈守玉说。

转型自主研发

台州是“制造之都”，汽摩配产
业相当发达，而生产维修工具的企
业少之又少。陈守玉介绍，鑫铭工
具一开始做工具配套代加工，但工
具合格与否，完全由合作厂家说了
算，不但利润少，自身的价值也无
法体现，于是转型生产拉马。

拉马是拆卸各种机械的工具，

在机械维修中经常使用。为了研发
出高品质的拉马，他从国外购置了
不少样品，研究拉马的构造和功
能，并用木头打造成模具。“用了一
年多的时间，不断地买样品，研究、
改造、打磨、反复修改，终于打造出
自己满意的拉马，并投入生产。”

与此同时，陈守玉组建了研发
团队，专注于拉马工具构造和功能
上的新技术研发。

“目前国内专注做拉马工具的
企业并不多，拥有自己技术品牌的
生产厂家更少，大多是购买半成品
组装而成的，而我们生产的拉马类
型有 500 多套（种），各种零部件
1500多种，每个产品均是我们从钢
筋毛坯开始锻压、精加工再到成
品，只有这样，企业才能保证产品
的质量。”陈守玉说，也正是因为产
品质量的保证，才打开了国内市
场，做到了国内第二。

攻关液压拉马

“虽然从国内来讲，我们的产
品已经算得上是顶呱呱的了，但与
国外的产品相比，依然相差很远。”
陈守玉说，两年前，他调查市场时
就发现，国内传统拆卸维修轴承、
联轴器、齿轮减速箱等没有专用设
备，主要通过温差法、击卸法等手
段进行拆卸，过程中经常使用加
热、锤子敲击，对产品设备造成一
定的损伤，甚至损毁，“而液压拉马
则能解决这个问题。”

国产的液压拉马虽然只要 300

元左右，但经常出现漏油，用不了
几次，就会损坏，无法再使用。而国
外的液压拉马要 9000元一套，但使
用寿命长，且在严寒等特殊环境下
依然能使用。此外，国产液压拉马
重 4 公斤，国外的只有 2 公斤，使
用、携带都非常轻便。“总而言之，
国内液压拉马质量参差不齐，无法
达到航空航天、武器装备等军工要
求。”陈守玉说。

近两年，鑫铭工具购买了国内
外多个品牌和品种的液压拉马进
行研究、检测、试验。陈守玉说，目
前，公司已成功研发出检测液压拉
马的检测设备，并申请专利。“很多
生产企业往往直接模仿生产产品，
但产品好不好，不能光靠嘴巴说，

要靠检测设备检测，用数据说话，
所以先研发检测设备。”

目前，鑫铭工具研发的液压拉
马重 2.5 公斤，品质不输于国外的
液压拉马，现在产品已经进入了模
具制作环节，到今年底，就可实现
液压拉马量产。“接下来，我们将打
破军工等高精尖领域国外液压拉
马垄断的局面。”陈守玉说。

路桥市场监督管理局峰江市
场监督管理所工作人员告诉记者：

“如今鑫铭工具拥有 7个专利证书
和 ISO9001 质量管理体系认证。我
们看着鑫铭工具申请了一个个专
利，一步步地拓展产品系列。随着
液压拉马量产，他们的市场也将进
一步扩大。”

在维修工具领域已拥有7个专利

这家公司
为何能做到全国第二？

鑫铭工具生产的拉马。

本报记者周丽丽

一直以来，路桥楼市相较于椒
江、黄岩，显得较为低调温和。细细
观察，这两年，路桥的房子虽然没有
椒江房子那么追捧，但是热度也在
逐渐走高。

“洼地”现象慢慢减弱

“椒黄路三区，路桥的房价相对
比较低，关注度也比较小，但是自去
年下半年以来，热度提高了。”台州
居家房产中介经纪梁先生表示，两
年前，路桥楼市在三区处于“洼地”，
但是近两年，“洼地”现象在不断地
减弱。

安居客等房产中介平台数据显
示，两年来，路桥区几个主要板块楼
盘价格都出现了一定程度的上涨。

无论是路北的建设、中央山板
块的发展，抑或是十里长街的整治，
都带动了该板块的热度。

对于路桥楼市价格的变化，不
得不提的是祥生·国宾府项目。2017
年，该地块起拍楼面价为 3428元/平
方米，最后成交价达 8787 元/平方
米，创路桥楼面价新高，也让沉寂许
久的路桥土拍市场火了一把。

之后，路桥的热门地块频频推
出，楼市热度不断。

2019 年 4 月，路桥南官新天地
三号地块拍出了 8570 元/平方米的

楼面价。
今年 1 月，经 327 轮次，德信以

24.38亿元摘得桐江路以东、现代大
道以北地块，溢价率35%。

在路桥中央山区块，今年 5月，
经过 295 轮激烈角逐，方远和朗成
以 11亿元竞得樱花路以北、龙栖路
以东商住地块，成交楼面价约 7224
元/平方米（未考虑返还等因素），溢
价率 34.97%，竞报无偿住宅建筑面
积 35000 平方米，粗略估算可售部
分实际楼面价已破万元。

单盘成交方面，位于路桥飞龙
湖板块的湖境上城项目，今年成绩
抢眼，一举拿下 4 月台州新建商品
房单盘成交面积、成交套数的双榜
冠军。

改善型住房需求量高

台州老金房产中介经纪金先生
表示，2019年之前，路桥的楼市之所
以沉静了好一阵子，一大原因是区域
内新房供应确实不多，但是随着椒江
等地土拍价格的高涨，越来越多的开
发商将眼光投向价格相对较低的路
桥。随着开发商不断地进驻，土拍价
格以及楼盘价格正在逐步上调。

“2019年开始，路桥的楼市在不
断发力，新盘正不断刺激着楼市价
格上涨。”金先生说。

“另外，值得关注的是，在路桥
销售的新房项目，很多都是大户型，
而且这些户型很抢手。”路桥摆渡人
房产中介经纪姚先生介绍，这是路
桥楼市不同于椒江的一个地方，“无
论是海州上城还是十里观邸，户型
都相对比较大，几乎没有 100 平方
米以下的户型。”在他看来，路桥和
椒江购房群体有所不同，“椒江以白
领等为主，更偏向刚需户型，而路桥
以经商的老板为主，购房群体更偏
向改善户型。”

购房群体或更偏向改善型

路桥楼市热度不断上升

本报讯（记者王依妮 通讯员
吴 金）当前，农产品加工、精深加
工的变革正在发生。农业农村部印
发 的《全 国 乡 村 产 业 发 展 规 划
(2020—2025 年)》中，明确提及乡村
产业发展的重点任务——提升农产
品加工业。

随着对优质农产品的探索，行
业企业也逐渐意识到，盈利点的再
次爆发，离不开完善、明确的发展
规划。

农产品深加工除了做成吃喝，
还有哪些新思路？企业产品市场
前景广阔，要想“长红”又得有哪
些支撑？如何避免“拼命赶路，弯
道翻车”的风险发生？……近日，
受浙江国禾实业股份有限公司之
托，台州市民营经济咨询委召开
发展规划讨论会，帮助企业解决
经营痛点，并就业内部分共性问
题答疑解惑。

浙江国禾实业股份有限公司位
于玉环，经营范围贯穿农业种植、
农产品加工、观光旅游三次产业。

从自创有机肥产销文旦等有机农
产品，到文旦果酒、精油等特色产
品精深加工，再到循环生态示范果
园创建，该企业始终怀揣着创造产
业链价值最大化的战略目标。

“一直以来，企业的决心很大，
但资源不足，有些问题难以解决。
尽管公司产品市场前景广阔，可也
缺乏明确的方向和发展规划。相信
这也是很多企业的痛点、堵点。”国
禾董事长王雷鸣说。

先体验产品，再分析产业，后作
规划建议……当天，除了台州市民
营经济咨询委的专家委员外，还邀
请到多名农业技术推广专家、农业
产业经营专家、管理专家、税务和
资本运作专家。同时，根据产品消
费对象的特点，邀请了两位具有留
学经历的硕士、博士研究生一同为
企业“献策”。

“在了解企业情况的前提下，专
家分别对产品定位、轻资产运作、
新技术应用、导入资本力量等方面
作出规划建议，帮助我们明确路

径，同时还集聚资源帮助解决问
题。”王雷鸣说，比如，目前企业的
经营模式是承包土地自己种植，自
己建厂生产肥料，自己管理，风险
和管理成本都很高，对此，专家建
议轻资产运作以减轻企业负担。

此外，专家专门针对企业在特
色农产品精深加工方面提出意见，
包括企业拟开发的果酒的定位，经
营模式的设计，现有商标的解读，
品牌内涵与产品特征的一致性要
求，以及如何快速提高自身估值进
行股权融资等。

“我们在走访企业中发现，国禾
公司的产品市场广阔却缺乏发展
规划，便利用咨询委的人才优势召
开了国禾公司的发展规划讨论会。
接下来，我们将对咨询成果的应用
进行跟踪，确保建议落到实处、取
得实效。通过标杆企业发挥示范作
用,引导行业加以复制推广，有望提
升整个产业的能力。”台州市民营
经济咨询委员会发起单位台职院
管理学院院长杨瑾淑说。

借智农业专家

为特色农产品精深加工企业
拓宽“生财之道”

2369万尾大黄鱼苗放归大海

6月7日上午，玉环市港航口岸和渔业管理局在该市南排山(海岛)附近海域举行近海增殖放流活动，2369万尾鱼
苗放流大海。此次活动采用大黄鱼鱼苗，且平均规格为5厘米以上。

当地港航口岸和渔业管理部门一方面通过严厉打击涉渔“三无”船舶，强化休渔期执法力度，另一方面积极开展
近海增殖放流，双管齐下努力恢复近海渔业资源。 本报通讯员倪建军摄


