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本报记者张 超

临近年末，机构调研上市公司
的脚步依然未停。

调研是公募、私募和险资等市
场机构考察上市公司基本面的重
要方式之一，机构调研次数能在一
定程度上反映市场对某家公司的
关注度，也被称作为市场行情风向
标之一。

去年，机构最爱去哪家台州上
市公司？主营 PPR、PE、PVC等管材
管件的伟星新材显然是各家机构高
度关注的“团宠”。

平均每天接受4次调研

1月2日，伟星新材发布投资者
关系活动记录表称，该公司于上月
30 日接受了包括民生证券在内的
106家机构单位的电话调研，机构类
型包括保险公司、基金公司、证券公
司、投资机构等。

如果是零星几家机构前来调
研，或许说明不了什么，但如果多

家机构不约而同去调研某公司，
或许就能体现出各机构一致性的
预期。

对于伟星新材而言，这种“踏破
门槛”的扎堆上门，早已见怪不怪。

数据显示，截至上月 28 日，当
月伟星新材就已接受了 250家机构
调研。去年以来，该公司已发布 51
次调研公告，一年共接待了 860多
家机构 1652次调研。算下来，平均
一天就有4家。

调研形式各式各样，有线上的，
也有线下的；有针对特定对象的，也
有针对普通投资者的。

回望 2021年的数据，伟星新材
被调研最多的一次是在 4月 19日，
正是一季报发布前，当天共接待了
181家机构集体调研。

那次调研包含鹏华基金、交银
施罗德、建信养老、中欧基金等明星
机构，既有证券公司、保险公司，也
不乏银行、投行、基金公司等。在公
司相关负责人介绍完基本面后，各
家机构便开启了提问模式。

那么，机构在调研时都关心哪
些问题？

从伟星新材去年 12月 23日接
受的调研来看，10个提问主要集中
在业绩表现、未来布局及外部环境
影响等。

比如，有机构问近阶段的经营
情况。对此，伟星新材表示，公司近

期经营情况正常，保持了稳健的发
展态势。

也有机构提问，在当前地产风
险的系统性压力下，市场竞争格局
如何？伟星表示，此轮地产调控加速
管道行业的优胜劣汰，小企业生存
困难甚至逐步被淘汰，优质的规模
企业在该环境中生存更好并逐步扩
张，行业集中度进一步提升。

临近年末，也有机构关心来年
业务情况。伟星表示，公司零售业务
主要面向刚性需求和改善性需求，
同时存量房的基数较大，二次装修
正在逐年增加，因此，其认为零售市
场发展空间依然很大。

为何会成“香饽饽”？

那么，为什么伟星新材会成为
机构调研的宠儿？

良好的盈利能力，是吸引机构
频繁调研的重要原因之一。

从2015年至2020年，伟星新材
的加权净资产收益率平均值维持在
25%左右，连续几年保持 20%以上
的增速，说明公司盈利能力较强，而
且十分稳健。

年报数据显示，2020年该公司
在一季度业绩受影响的情况下，第
三、四季度实现恢复性增长，全年营
收和净利润均实现大增，在逆境中
翻盘，显示了超强的运营能力。

去年二三月份以来，A 股指数
回调幅度很深，但伟星新材股价却
在三四月份连续走高，4月12日，盘
中最高价 26.31元，创下历史新高。
此后虽经历了震荡调整，但 12月之
后股价再次呈拉升上涨态势。

截至去年最后一个交易日，伟
星新材报收于 24.32 元，较 2020 年
末 的 18.30 元（前 复 权）上 涨 了
32.9%。

事实上，能吸引各家机构前去
光顾的，盈利能力强固然是一方面，
如果上市公司踩准了热点，各种调
研也会纷至沓来。

去年台州另外一家备受机构青
睐的上市公司永太科技就是如此。

7月底，永太科技公告获得宁德
时代新能源采购大单后，股价表现
十分抢眼，各种机构调研也接踵而
至：8月12日168家调研、10月14日
251家调研、11月 15日 101家调研、
11月30日49家调研……

不完全统计，去年以来，永太科
技已接受 880次机构调研。而纵观
其上一年，被机构调研次数也不过
百余次。

虽然上市公司股价上涨与接受
机构调研次数多少无必然关系，但
随着市场风格变化，特别是进入年
末，市场将转为年度业绩预告期，此
时业绩达预期的上市公司或将再获
机构关注和调研。

一年吸引上千次机构前来调研

伟星新材为何
成机构调研“香饽饽”？

王有献

让持股的股东获得现金红包，
这是投资的题中之义。

习惯上，上市公司年底分红，大
多数以现金为主。

然而，在现金分红的主流之下，
各种“花式分红”也是暗流涌动，令
人眼花缭乱，甚至还让人惊叹不已。

最近，互联网巨头腾讯大方分
红，就是一例。

腾讯控股公告，以其持有的另
一家互联网巨头京东的股票作为红
包，分给股东。

具体方式是，腾讯控股将其持
有约 4.6 亿股京东 A 类普通股发放
给股东，相当于每持有21股腾讯股
份将获发1股京东A类普通股。

这部分分红的股份总市值，接
近1300亿港元。此次分红之后，腾讯
控股对京东持股比例将由17%降至
2.3%，不再是其第一大股东。

这种用投资的公司股票作为红
包分给股东，让很多人看不懂：这波
神操作，到底有几个意思？

市场分析人士认为，腾讯通过
派息减持京东，实现“和平分手”，可
能与反垄断有关。作为平台模式代
表的腾讯，当下正在转型。

过去十几年，以腾讯、阿里为代
表的互联网平台，通过入股方式进
行“圈地”运动，建立起阿里系、腾讯
系强大的生态壁垒。

有机构测算，腾讯控股投资的
各种公司总市值已超过9000亿元。
除了京东之外，腾讯系先后投资了
美团、拼多多、快手、B 站、猫眼、阅

文、小红书、唯品会、滴滴、贝壳等众
多企业，渗透到了生活的方方面面。

腾讯手里有这么多上市公司的
股份，要想一时退出，并不容易。搞
不好，大幅度减持，会对整个股票市
场带来巨大冲击。

怎么办？把手中持有的各类公
司股份以分红的方式，化整为零派
发给股东个人，让市场慢慢消化，这
样冲击就小，不失为一种较好的退
出方式。

事实上，腾讯这种分红方式还
是获得市场认可的。公告次日，腾讯
控股股票上涨5%就是证明。

腾讯这种分红方式，是“花式分
红”中比较罕见的一种。

事实上，在A股上市公司中，各
种“花式分红”如“游龙八卦掌”一
般，令人目不暇接。

生产黑芝麻的南方食品给股东
派送黑芝麻乳，生产药品的人福医药
向股东派送感冒药颗粒，生产白酒的
青青稞酒向股东派送青青稞酒礼品
盒，生产奶粉的贝因美曾向股东赠送
奶粉礼盒，生产香菇酱的仲景食品向
股东赠送香菇酱和辣椒酱……

除了派送食品、药品、日用品等
实物之外，上市公司的“花式分红”
还有派送电话卡、购物券、旅游券、
国际漫游流量等等，可谓五花八门，
不一而足。

当然，要说实物分红，万科的股
民最期盼公司分红送房子，茅台的
股民最期盼公司分红送飞天茅台。
因为比起那些小打小闹零零碎碎的
实物分红，房子和高端白酒才是硬
通货，最受股民青睐。

上市公司的那些
“花式分红”

本报讯（记者沈海珠）推动夜间
经济高质量发展是提升城市形象品
位、打造高品质生活“重要窗口”、助
力共同富裕示范区建设的重要内容。
近日，浙江省商务厅等 7部门联合公
布首批“浙江省夜间经济样板城市”，
路桥区成功入选，系全市唯一。

2020年以来，我省各地按照《浙
江省商务厅等 7 部门关于做好省级
夜间经济城市试点工作的通知》要
求，以扩大消费、服务民生为导向，
突出浙江文化、浙商文化、江南韵

味、都市风情特色，着力打造一批
特色鲜明、业态多元、靓丽美观、整
洁卫生的城市“夜经济地标”。

2020 年 8 月，路桥区被列入“浙
江省夜间经济试点城市”。试点实
施以来，各城市根据自身特色，充
分发挥区位优势，不断挖掘夜间经
济载体、提升夜间经济集聚、优化
夜 间 经 济 结 构 、塑 造 夜 间 经 济 品
牌，积极探索夜经济发展新模式与
新路径，努力创新夜经济协同管理
机制，有力促进了消费升级和经济

发展。
那么，路桥如何打造高品质城

市夜间经济？记者了解到，该区全
面优化夜间经济新结构，打造夜间
经 济 新 载 体 ，丰 富 夜 间 经 济 新 业
态，谋划“一圈一片十点多态”空间
布局。

路桥区积极引进海底捞、谭鸭
血、上海三联书店、成都贰麻酒馆
等知名品牌，进一步优化夜间经济
品牌结构，其中国际一流品牌占比
21%，国内知名品牌占比 47%，实现

消费业态持续提升。
同时，为推动夜间经济载体建

设 ，路 桥 区 全 面 改 造 提 升 十 里 长
街，目前完成十里长街项目一期建
设，开街期间日客流量达到 10 万人
次以上；打造“中盛夜城”“星光夜
坊”省级夜坐标，“中盛夜城”去年
国 庆 期 间 首 日 客 流 量 同 比 增 长
128%，销售额同比增长 137%；引进
上海安义夜巷运营团队开办“南官
—中盛夜集”，成为全市夜间网红
打卡点。

系全市唯一路桥入选首批“浙江夜间经济样板城市”

1 月 3 日，在玉
环市大麦屿渔业码
头，渔船正在卸货。
渔民们将收获的榴
弹鱼、带鱼等海鲜进
行分拣、保鲜运送，
以最快速度投放市
场，丰富市民的“菜
篮子”。
本报通讯员吴达夫摄

海捕归来
鱼满舱

本报讯（记者李 平）近日，浙江
省经济和信息化厅、省发展和改革委
员会、省市场监督管理局、省生态环
境厅、省邮政管理局等部门联合公布
了浙江省第一批塑料替代产品生产
企业名单，共 24家企业。我市共有 3
家企业上榜，分别为台州富岭塑胶有
限公司、浙江金晟环保股份有限公司
和台州鸿慧物流包装技术有限公司。

据悉，此次名单确定是根据《浙
江省塑料污染治理三年攻坚行动计
划（2021-2023年）》要求，主办方将浙
江省第一批通过国家工业和信息化
部绿色设计产品评价、国家市场监督
管理总局绿色产品认证的塑料替代
产品生产企业名单予以公布。

其中，台州富岭塑胶有限公司的
聚乳酸刀叉勺系列餐具和浙江金晟
环保股份有限公司的可降解植物纤
维模塑餐饮具（圆盘餐具系列）通过
绿色设计产品评价，台州鸿慧物流包
装技术有限公司的T11系列塑料可折
叠液体箱（IBC）通过绿色产品认证。

从“限塑”到“禁塑”，从“一次性

塑料”到“全生物降解”，近年来，持续
发布的相关政策聚焦塑料污染治理。

作为全球塑料制品重要加工基
地，台州塑料制品企业加快绿色转型，
研发生产传统塑料原料的替代品。

台州富岭塑胶有限公司是国内
生产一次性环保餐具的龙头企业，从
2011年起，该公司就进行生物降解材
料与塑料环保产品的研发。近年来，
随着国际国内限塑令的执行，富岭的
全降解餐具受各大餐饮企业热捧，订
单呈爆发式增长。

植物纤维模塑产品是主流的塑料
替代品之一，位于仙居的浙江金晟环保
股份有限公司就是一家以植物纤维生
产技术为核心的国家高新技术企业，其
植物纤维产业化规模居国内前列。

台州鸿慧物流包装技术有限公
司是上海箱箱智能科技有限公司在
台州湾新区设立的全资子公司，其
T11系列塑料可折叠液体箱相比传统
吨桶、木箱、纸箱、铁桶，折叠组装方
便，可循环使用，寿命长达10年，可减
少包装废弃物的产生。

全省首批塑料替代产品生产企业名单公布

我市3家企业上榜

本报讯（记者施 炜 通讯员胡洋
齐）眼下正是草莓上市季节，路桥区
路南街道司城村村民罗林德经营的
农场里，草莓一茬接一茬，迎来了大
丰收。

“多亏之前增贷的 30万元，让我
补足资金，及时扩大种植。今年行情
好，增收不少。”罗林德口中的这笔贷
款，就是通过台州银保监分局在去年

10月份全辖区内启动推广的“农户家
庭资产池融资”模式办下来的。

本身背着贷款又没有多余资产
的罗林德，通过“农户家庭资产池融
资”模式，将村里的自建房和村集体
股份等权利性资产变成了贷款额度。

这一模式，帮助不少像罗林德一
样的农户解了燃眉之急，实现增收，它
是怎么做到的？在台州银保监分局指

导下，银行机构多渠道采集农户信息，
编制农户家庭资产负债表，基于农户
家庭净资产，统筹考量家庭年收入、人
品等资信信息和村“两委”公议授信情
况，为农户发放小额信用贷款。

这是台州银保监分局对农户家庭
资产价值评估方法的一种创新改革。

“在农民普遍缺乏抵押物的情况
下，该模式使农户家庭资产可计量、

可估值、可融资，将人品、荣誉等纳入
无形资产，破解农户融资需求难以满
足、融资担保等难题，支持农户创业
创收。”台州银保监分局农银科科长
董敏贞说。

截至目前，该模式实现新增农户
小额信用贷款用信 9.43 万户、金额
107.62亿元，17亿元农户担保贷款转
化为信用贷款。

台州银保监分局——

“农户家庭资产池融资”模式用信超百亿元

日前，温岭滨海镇平安村，粮食合作社工作人员正在田里种植花菜。近几年，
该镇积极推广新型农作制度，探索“水稻+毛豆+冬菜”的粮经轮作高效栽培模
式，拓展农民增收途径，助力乡村振兴。 本报通讯员郑 莎摄

粮经轮作种菜忙


