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金融纾困“台”有实招

企业名片

浙江奇志电机股份有限公司（以
下简称“奇志电机”）是一家专业生产
各类中小型电机的现代化企业，拥有
20多年的电机生产销售经验。其电机
产品适配水泵、传动机、纺织机、起重
器械、减速机等多种机械，畅销全国
各地，并出口土耳其、哥伦比亚、秘
鲁、越南、马来西亚等国家。2019年，
该公司获评省科技型中小企业，2020
年被评为浙江省放心消费工厂。

本报记者章 韵文/摄
“近两年，奇志电机发展每年都

在翻倍，势头迅猛。虽然付出不少代
价，但总算走对了方向。”日前，奇志
电机负责人卢奇志说。

物美价廉赢客户

卢奇志介绍，电机是传动设备、
减速机、水泵、风机的一个核心零部
件，市场很大，竞争也非常激烈。

“如何在市场中胜出，道理很简
单。产品质量比别人好一些，价格比
大品牌产品低一些，我们就有了底
气。”卢奇志说，奇志电机一直按照这
个路线走，但过程有些曲折。他从
1996年开始进入电机行业，从家庭小
作坊起步，做一些产品拿到市场上去
零售，回笼了资金再投入生产，能赚
到一些小钱，但谈不上发展。为此，他
一头扎进了产品研发，提升产品品
质，慢慢从零售走向通过经销商销
售，再到直接给厂家配套。

2020 年，奇志电机投入研发电
磁自动电机，历时一年多终于研发
成功，是目前国内第四家生产该产
品的企业。电磁自动电机广泛应用
于电镀行业，由于电镀厂的流水线
作业需要 10至 20秒暂停一次，对电

机的秒刹性能要求特别高。“这对技
术要求非常高。首先是对温度的把
控，不能超过 150摄氏度，如果超过，
材料变软，就没了秒杀性能，为此我
们把温度控制在 100摄氏度以下。其
次，秒杀达到一定次数后，需要更换
易损片，目前市场上的产品一般在
秒杀 1万次后就需更换，而我们的产
品则可以达到 15000 次。目前，该产
品正准备投入市场。”卢奇志说，电
机产品的相关标准规定下，效能必
须达到 87%，但奇志电机的产品效
能全部要高于标准，比如电磁自动
电机能达到 91%。“真正物美价廉的
东西，才能赢得客户。”

走进配套厂家有秘诀

有了好的产品，如何让其走进配

套厂家，一度让卢奇志颇为苦恼。“从
零售到经销商，我们用了 12年，从经
销商到给厂家直接配套，我们用了 7
年。”卢奇志说，一路走来，他付出了
很大代价。

卢奇志说，严格意义上讲，奇志
电机没有专门的营销人员，经销商
销售让奇志电机的产品得到了推
广，而想要越过经销商直接进入配
套企业，并不容易。“我们的秘诀就
是给相关产业的头部企业提供产品
免费使用。如果头部企业选择我们，
这证明我们的产品品质能够给他们
带来利益，那么他们的同行就会主
动找上我们。”

2020 年，奇志电机给我市一家
真空泵的头部生产企业免费送样使
用，这家企业经过一年左右的测试
对比，发现奇志电机的产品效能要

远远高于其他品牌的电机，生产出
的真空泵大受客户好评。“这家公司
原先向三家电机公司采购电机，比
例是 50%、30%、20%，而如今，我们
的电机已经占到他家的 50%。紧接
着，我市其他生产真空泵的企业就
主动找上门。如今，我们已经给我市
10多家真空泵生产企业直接配套。”
卢奇志说，为适应企业高速发展，他
投入 3500万元建设新厂区，“按照行
业高标准设计建造，科学改造车间
技术，更新设备 300万元，形成现代
化、智能化生产车间。”

“奇志电机是我们重点培育发展
的小微企业，企业硬件设备更新后，
还需要引入系统商业管理模式，聘请
专业管理人才，进一步提高公司整体
实力。”路桥区市场监督管理局峰江
市场监管所工作人员说。

浙江奇志电机股份有限公司——

从零售到直接配套企业有秘诀

本报讯（记者李寒阳）为了更好
落实党中央、国务院决策部署，引导
支付行业向实体经济让利，降低市场
主体经营成本，助力实体经济发展，
人民银行组织相关各方推出降低小
微企业和个体工商户支付手续费这
一重要举措。

“此次支付手续费降费政策主
要聚焦小微企业和个体工商户降费
呼声高、使用频度高的基础支付服
务，涵盖银行账户服务、转账汇款、
票据业务、银行卡刷卡、电子银行、
支付账户服务等 6 个方面，为小微
市场主体减负纾困、稳健经营提供
了助力。”人民银行台州市中心支行
调研员江婉芬说。

为确保支付手续费降费政策落
地见效，人民银行台州市中心支行
一方面统筹推进督查工作，督促银

行机构持续加强信息披露，在对公
网点醒目位置公示公告，清晰展示
减费让利具体项目，并及时更新网
点支付服务价目表，开展常态化督
查暗访工作，杜绝银行机构出现隐
瞒优惠政策、变相收费、隐性收费等
问题，提高政策落地精准度；另一方
面精准开展政策宣传，梳理辖内 44
家银行机构减费让利公告和咨询服
务热线，组织全市银行通过短信方
式向存量及新增企业客户精准传导
减费政策 8.19 万次，进企入园实地
宣传 6400 次，累计覆盖 7.69 万人
次，让更多小微企业和个体工商户
知晓降费政策。

据统计，今年 1-4 月银行机构
已累计为全市 21.84 万户小微企业
和 个 体 工 商 户 减 免 支 付 手 续 费
2167.82万元。

让利实体经济超2千万元

台州市银行机构助力
中小市场主体减负纾困

本报记者张聆听

“每斤从 1.5元到 4.5元，品牌让
我们村的柚子实现了三级跳。”5月24
日，三门健跳镇双港村，“三十柚三”
黄金柚品牌创立人卢丹霞指着大片
柚树告诉记者。

1986 年，双港村引进常山胡柚
苗，嫁接到原先盐碱地里的橘子树
上，种出来口感上佳、表皮金黄的
黄金柚。

柚子品质好，却大量滞销。几年
前，村民差点要放弃种植这大片的
柚子。就是那时，“三十柚三”这个品
牌，“救活”了整村柚子，有故事的

“三十柚三”让三门柚迅速走进全国
的水果市场。

三门作为浙江省海水养殖第一
大县，全省柑橘主产县、台州西蓝花
主产区之一，农产品品类丰富、品质
优良。但长期以来，大多数农产品处
于粗放型发展模式，缺乏统一品牌包
装，一二三产融合发展不够，群众增
收致富渠道不宽。

2018年，三门县委、县政府立足
青蟹、小海鲜、柑橘、甜瓜、茶叶、西蓝
花等乡村主导产业优势，以打造“鲜
甜三门”区域公共品牌为总抓手，以
一个整体品牌来引领推动一二三产
融合、农渔文旅一体发展。

为扩大品牌影响力，三门通过
鲜甜三门APP、影视节目、微信微博、
淘宝客户端等各种媒体，全方位加
强品牌宣传。组织渔业企业和合作

社参加浙江农博会、台州（南京）展
销会、浙江（上海）展销会等各级农
产品展示展销活动，多层次开展品
牌推介。连续举办小海鲜博览会、网
络青蟹节、美丽渔村现场会等，提升

“鲜甜三门”品牌的传播力和美誉
度。此外，由三门县主要领导率队，
前往北京、上海、杭州等全国主要大
中城市，举办三门青蟹及小海鲜推
介会，把“鲜甜三门”品牌推向全国、
推向世界。

做响品牌谋共富。该县成立三门
小海鲜产业发展有限公司，设立新荣
记、阿里巴巴盒马鲜生等优质商家采
购点，通过“市场+电商”、“线上+线
下”模式，推进品牌立体式营销。同
时，实施“走出去”战略，组织养殖户

积极开拓“一带一路”市场。目前，该
县共有 500多名养殖户在泰国、马来
西亚等地区从事水产品养殖，规模达
6万多亩。

此外，该县通过开展农业农村
部渔业健康养殖示范县创建，积极
推进省质量安全追溯试点建设、农
业农村部健康养殖示范场建设和

“三品一标”认证。成立三门青蟹协
会、三门小海鲜协会，加强行业管
理。同时，对水产品生产、运输、销售
进行全过程监管，并与水产养殖场
（户）签订承诺书、告知书，制定年度
水产品质量安全工作计划并纳入县
政府对乡镇（街道）绩效考核目标。
近三年来，该县水产品抽样 2905 批
次，合格率均为 100%。

三门：品牌让“鲜甜三门”更鲜甜

同创农安台州 护航舌尖安全

本报记者周丽丽

这段时间，抖音平台上健身达人
刘畊宏的“本草纲目健身操”掀起了
一波席卷全国的健身热潮，带动不少
人学习跟练，也带火了瑜伽垫、泡沫
滚轴等健身器材。

疫情下，许多人选择宅家运动，
带动了小型健身器材热销，而一些大
型健身器材的销售却受到影响。作为
制造之都的台州，也不乏健身器材制
造企业。它们现状如何？

小型健身器材人气高

没时间没精力去健身房上私教
课的人想健身，该怎么办呢？疫情下，

家庭健身开始进入主流视野。
健身直播、健身器械、在线网课

等新用户快速增长，让家庭健身产业
蓬勃发展。

路桥的余小姐是一位健身达
人，她告诉记者，之前一周至少去三
次健身房，但疫情发生以来，家附近
的健身房要么倒闭，要么时开时停，
严重扰乱了她的健身节奏。于是，她
开始选择在家里锻炼，并逐渐爱上
健身直播。

像余小姐这样的人不在少数。据
路桥卖芝桥一家健身器材老板介绍，
五一期间，室内健身产品的销量显著
增加，很多人都是准备在家做健身用
的。比如店内某款瑜伽垫一周的销
量，同比直接增长了 2-3倍，火热程

度可见一斑。
台州巨人体育用品有限公司负责

人毛华兵介绍，今年1-4月，我市小型
健身器材销售较去年同期增长了一倍
多，“除了瑜伽垫、泡沫滚轴，羽毛球
拍、哑铃等产品的销量也直线上升。这
些大都是家庭增加需求购买的。”

大型健身器材不好卖

“小型器材好卖，但是大型器材
却卖不动。”台州市泓鑫体育器材有
限公司负责人卢海兴表示，今年 1-4
月，一些大型器材的销量较去年同期
减少至少30%。

毛华兵说，由于疫情，一些大型
健身会所生意并不好，对于健身器材

的需求大大减少，“大型器材大多是
销往公共运动场所的，我们现在只能
多销售一些小型健身器材来弥补大
型器材下降的利润。”

“一些家庭器材比较小，销售的
利润很薄，虽然市场销量涨势明显，
但是相较于大型健身器材带来的收
益，还是有限。”毛华兵说。

不单单是国内大型健身器材销
量下降，一些外贸出口的大型健身器
材销量同样受到影响。

台州宝灵登工贸有限公司是一家
出口训练健身器材公司。公司负责外
贸的工作人员介绍，“由于疫情，今年
出口的健身器材销量并不理想，较平
常减少了至少二三成。公司现在也在
积极开拓国内市场消化带来的影响。”

疫情之下，台州健身器材企业
几家欢喜几家愁

本报讯（记者李 平）日前，全球
首艘10万吨级智慧渔业大型养殖工
船“国信1号”在青岛正式交付运营。
记者从浙江四兄绳业有限公司获悉，
该公司为这艘全球设计规模最大、功
能最全、实用性和可靠性最强的渔船
成功配套绳索，助力我国海洋养殖从
近岸迈向深远海。

据悉，“国信 1号”投资约 4.5亿
元，船总长249.9米，排水量13万吨，
载重量10万吨，设15个养殖舱，养殖
水体近9万立方米，首创“船载舱养”
模式，开展大黄鱼、石斑鱼、大西洋
鲑、黄条鰤等名优养殖鱼种养殖，设
计年产高品质鱼类 3700吨，其前瞻

性、引领性、创新性向世界提供了深
远海养殖的“中国方案”。

此前，该公司凭借全球领先的研
发和制造技术赢得船东和船厂支持，
取得“国信 1号”项目配套缆绳的订
单。缆绳是维系“国信一号”往返深远
海和港口的关键安全设备。四兄绳业
根据该型船舶的特性，确保缆绳在设
计、生产、测试和管理等方面符合相
关规范和法规的要求。

“国信1号”的成功交付，标志着
国内大型高科技养殖船舶的建造技
术实现了重大突破，也标志着四兄绳
业产品在这一重要领域实现了成功
应用。

全球首艘10万吨级养殖工船“国信
1号”正式交付

四兄绳业助力我国海洋
养殖迈向深远海

本报讯（通讯员孙红红）眼下，正
是单季晚稻种植季节。在黄岩区北洋
镇西岑村“旱改水”项目区域里，两台
大型翻耕机、一台小型翻耕机正来回
穿梭在田间地头。

“‘旱改水’是通过对水、田、路综
合治理，建成易于耕作、旱涝保收的
农业生产基地。”北洋镇副镇长王倩
说，它对提高耕地质量、优化农业布
局、保障粮食安全、增加农民收入、促
进乡村振兴有重要意义。

在“旱改水”项目实施过程中，该

镇通过土地平整，增加田间道路、灌
溉、排水配套设施，改善农业生产耕
作条件，有效提高土地产出效益，去
年单季晚稻亩产700斤左右。

据了解，北洋镇单季晚稻种植约
2000多亩，其中康山、联群、官岙等
村，造田造地和“旱改水”涉及面积
480多亩。

从前期农资准备，农技下乡，再
到翻耕备耕，目前单季晚稻备耕工作
全面铺开，4000多斤种子已备齐，预
计5月底至6月初将陆续播种。

北洋：“旱改水”
改出致富田

玉环：伏休期对违禁渔获物说不

眼下正值伏季休渔期，连日来，玉环市港航口岸和渔业管理部门联合当地
市场监管，在辖区开展全员执法，全域巡查，严查菜市场、餐饮企业有无售卖违
禁渔获物。截至5月24日下午5时，共出动执法人员265人次，检查菜市场、农
贸市场、酒店、海鲜排档等经营场所234家次，收缴违禁渔获物68.6公斤。

图为5月24日下午，执法人员正在当地经济开发区一家菜市场收缴梭子
蟹等违禁渔获物。 本报通讯员倪建军摄

奇志电机生产车间。


