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金融纾困“台”有实招

本报记者王依妮

今年，是东魁杨梅且吃且珍惜的
一年。

作为台州人最爱的地产水果，每
年杨梅季都能点燃市民的消费热情。
然而，受气候影响，今年东魁杨梅产
量减少。

杨梅是临海市白水洋镇的农业
“金名片”。面对减产压力，该镇果断
选择“量体裁衣”式的销售策略，以
品质为“钥”，提高优质杨梅的市场
竞争力，同时拉长杨梅产业链，为价
格低廉的小果拓宽销路，助力梅农
增收共富。

“顶级”杨梅销路不愁

“白水洋镇杨梅栽植面积约 4万
亩，其主要栽植品种为东魁，往年全
镇杨梅产量可达 3万吨，但今年从目
前来看，总产量保守估计将下滑50%
以上。”白水洋镇副镇长金王超说。

今年东魁杨梅“挂科”，跟天气有
着密不可分的关系。

白水洋镇农办主任方友利告诉
记者，今年年初持续的低温寡照，杨
梅花芽分化缓慢，加上 3月份授粉期
时遇高温，杨梅雄花早开而雌花迟
缓，导致授粉率下降。5月，杨梅坐果
期又遭遇持续强降雨天气，出现生理
性病害症状，落果较为严重。“多重因
素叠加之下，东魁杨梅大幅减产。”

尽管杨梅减产已成定局，但顶级
杨梅的销路却不愁。

“这个档次的杨梅不愁销量。”
白水洋镇杨梅产业协会会长、临海
枝昌农副产品保鲜技术有限公司董
事长朱枝昌从事杨梅产业近 20年，
他判断，若杨梅采摘前一周天气晴
好，“第一档东魁杨梅”每斤将卖到
45 元以上，品质更优的甚至要卖到
八九十元一斤。

“目前，‘第一档东魁杨梅’已接
到大量预订单，由于产量下降，只能
压缩供应，有些大订单只能提前‘腰
斩’。”朱枝昌说。

销售渠道与盈利模式
“二次生长”

朱枝昌口中的“第一档东魁杨
梅”，是指单果重量在 25克以上的大
果，也被称作特级杨梅。

一般来说，东魁杨梅单果在16克
到 25克之间的，被称作中果；16克以
下的只能作为加工果，用于果酱、果
脯、罐头、榨汁等深加工。

“根据以往规律，大果与中果各
占总产量的30%左右。”朱枝昌说。

减产后，乒乓球大小的杨梅成珍
馐。“经调研走访，目前，本地合作社
按正常包装 6斤装的大果，算上人工
和包装，最起码要卖到 360元到 370
元一箱。”金王超说。

“大果价格高且不愁卖，白水洋杨
梅增收关键就在于剩下的70%。今年，
中果价格少说也要20元/斤。小果的价
格难以预测，但因杨梅减产，种植户也
可以闲下来拾掇加工果，带动加工果
收购量跃升。”朱枝昌说。

白水洋杨梅种植适应“散户模
式”，销售渠道主要依靠收购商批量采
购。近年来，“枝昌”“小玩子”“鼎鸿源”
等专业合作社纷纷参与加工、储藏、运
输和售后，让白水洋杨梅有了更多议
价权。今年6月，在“绿色通道”的基础
上，一个根据杨梅特性制定的运输保
障方案也将在白水洋镇落地——中国
邮政将在承运过程中为白水洋杨梅投
保，确保杨梅品质和新鲜度。

“量体裁衣”促农增收

5月27日，白水洋镇召开2022年
杨梅统防统治绿色防控工作会议，发
放《白水洋镇杨梅产业协会关于禁药
期间有关规定》《农药管理条例》等相

关资料，要求梅农按规定操作，确保
杨梅品质。

作为浙江省首个也是唯一的杨
梅特色农业强镇，白水洋人早在2008
年便有了“像保护眼睛一样保护杨梅
品质”的共识。每年杨梅进入成熟期，
该镇便会展开一场统防统治绿色防
控大行动，到各个路口把关值守，严
禁梅农私自上山打药。

金王超介绍，目前，为优化产业
结构，白水洋镇颠覆传统营销方式，
根据品质分级制度，为杨梅事业制定

“量体裁衣”式销售计划。
“高、中端杨梅销售行情顺畅，品

质管控及形象推广成为工作重心。眼
下，我们正考虑结合永安溪露营，在
小范围内组织‘梅’好生活音乐节，以
年轻人喜闻乐见的方式让杨梅品牌
更‘亮’。针对稍有残次、品相不佳的
加工果，镇里正谋划延长产业链，扶
持合作社生产杨梅酒、果脯等杨梅深
加工产品，从而实现附加值的提升。”
金王超说。

受气候影响，东魁杨梅减产50%以上，为让梅农减产不减收——

白水洋：“量体裁衣”
解锁“杨梅+”的多种可能

本报记者张 怡

如果在一个平台上可以购买到
工量刀具、五金日杂、办公劳保、消防
安全等几乎所有工业辅料类产品，那
会是什么样的体验？“山歌工品”的出
现，让企业体验到了“足不出户，手机
下单，送货上门”的工业品采购服务。

“台州作为中国民营经济发祥地
之一，企业工业品采购需求旺盛，但
传统采购模式效率低、成本高等弊端
日益凸显，已无法满足企业日益增长
的业务需求。”浙江山歌电子商务有
限公司总经理高展峰表示，他希望将

“山歌工品”打造成专业的MRO工业
品供应链电商平台，帮助中小企业实
现智能化、标准化、透明化采购。

自营式电商平台

“山歌工品”通过APP、公众号、
小程序、网页等多种形式运营。与其
他电商平台相比，它专营工业品，品
类齐全，同时又是自营平台。

打开“山歌工品”APP，7万多种
产品被划分为工具、刀具、劳保、消

防、办公等 35个品类，在售产品全部
由厂家直接进货。

“采购的产品进入物流仓库前，
我们会对其抽检，确认质量过关后，
才会在平台上架。目前，我们已与600
多家供货商建立合作关系，供应链仍
在不断完善中。”高展峰说。

台州锦信机械有限公司是一家
生产精密机械及配件的小微工厂，由
于没有专业的采购人员，在采购工业
品时经常出现买错、买漏等问题。

“以前，我们为了买齐公司需要
的工业品，几乎要跑遍整个路桥机电
五金城，耗时又耗力。‘山歌工品’上
产品种类全、质量好、价格透明，微信
小程序就可以下单，非常方便。”该公
司负责人王先生说。

“点菜式”下单系统

提交采购订单、审批采购订单、
制作集中采购计划、选择供应商、实
施采购……为满足不同部门的采购
需求，企业往往会选择集中采购，但
采购流程复杂繁琐，需要投入大量精
力。针对这一问题，“山歌工品”推出

“点菜式”下单系统。
据了解，企业管理者登录“山歌

工品”，上传营业执照等资料后，可将
个人账号升级为企业账号，线上审批
管理采购业务。

“升级为企业账号后，企业管理
者可邀请不同部门的员工加入采购
团队进行线上采购。”高展峰介绍，

“每个部门都有独立的购物车，员工
可以加购产品，但没有付款权限。待
各部门加购完成后，企业管理者会统
一审批、结算。”

浙江富杰德汽车系统有限公司
是一家规上企业，线下采购时，公司
需逐级审批各部门的采购需求单，确
认无误后，采购人员方可凭单进行采
购。“‘山歌工品’的‘点菜式’下单系
统可以让多部门同时在线采购，极大
提高采购效率。在该平台上购买的产
品都可开具增值税专用电子发票，采
购过程更标准、更规范。”该公司负责
人蒋先生说。

“一站式”配送服务

距离“山歌工品”物流仓库 20公

里范围内的企业，其购买的产品将在
8 个工作小时内送达，这是“山歌工
品”给出的配送承诺。

“为提高配送效率，确保货物运
输安全，我们没有与快递公司合作，
而是选择自主配送。企业在‘山歌工
品’上下单后，后台会自动生成配送
订单，并将分拣任务、配送任务分发
给相关工作人员。”高展峰说。

浙江中森缝纫机有限公司是一
家生产特种缝纫机的高新技术企业，
距离路桥机电五金城约 20公里。“由
于公司距离路桥机电五金城较远，单
次出去采买的人工成本和物流成本
在 200元至 300元左右。‘山歌工品’
的一站式配送服务，从源头上降低了
采购成本。”该公司总经理梁先生告
诉记者，现在公司一年可节省 15万
元采购费。

下阶段，“山歌工品”计划在椒江、
黄岩、温岭等地增设线下直营店和物
流仓库，争取明年将配送范围覆盖至
整个台州。“增设物流仓库后，我们将
进行就近配送。未来，‘山歌工品’的最
长配送时间将由原先的8个工作小时
缩短为4个工作小时。”高展峰说。

足不出户 手机下单 送货上门

山歌工品：掌上五金城，开在厂门口

本报记者李寒阳 见习记者卢 昕

受疫情等因素影响，当前经济下
行压力持续加大，台州许多市场主
体，特别是小微企业、个体工商户等
经营较为困难。

为更好发挥金融服务助企纾困
效能，中国人民银行台州市中心支行
（台州人行）牵头联合台州市市场监
督管理局、台州市工商业联合会在全
市组织开展小微主体融资破难攻坚
月活动，解决小微主体合理融资需
求，帮扶他们渡过难关。

“我们引导金融机构根据小微主
体的融资需求特点，有针对性给予精
准有力的帮扶。”台州人行党委委员、
副行长鲍大慧说。

鲍大慧表示，对于小微主体新增
融资需求，引导金融机构更好融合运
用金融侧、政府侧、第三方等多样化
信用信息，综合考量小微主体发展阶
段、所属行业、技术特点、交易场景等
因素，优化信贷产品设计，加大首贷、
信用贷款支持力度，并尽力提供优惠
贷款利率；对于小微主体存量融资需
求，引导金融机构主动提供延期还本
付息服务，做到应延尽延快延，对符
合续贷条件的企业，做到应续尽续快
续，对延期贷款坚持实质性风险判
断，不单独因疫情因素下调贷款风险
分类，不影响征信记录，并免收罚息。

天台平桥镇一家生产销售丙纶
单丝的小微企业，受疫情反复影响，
下游客户生产经营受阻，对企业资金
回笼造成不小压力。再加上企业新增
了一条生产线，原材料涨价，员工工
资支出等因素，导致短期内采购资金
不足，资金缺口近500万元。

企业法人代表庞某看到天台农

商银行推介的“贷款码”渠道，抱着试
试的心态，随手扫码申请，天台农商
银行接到系统分发的需求申请后，及
时为企业发放一年期信用贷款 500
万元。

“通过落实小微金融服务授权清
单、授信清单、尽职免责‘三张清单’，
让金融机构敢贷愿贷、快审快贷。”鲍
大慧表示，配合运用“贷款码”“台州
数智金融”等数字化金融工具，可高
效便捷满足小微主体的用款需求。

针对多部门联合梳理下发小微
主体“白名单”、新型农业经营主体无
贷户名单、有融资需求民营企业名单
等相关名单，台州人行引导金融机构
通过电话、走访、座谈等多种形式，了
解关怀小微主体的问题困难、融资需
求，做到“名单内必联系，名单外多关
怀”“无困难不打扰，有需求送上门”。

邮政储蓄银行玉环支行接到走
访名单后，按照小微主体乡镇（街
道）分布情况，统筹安排行内资源走
访联系，了解到楚门镇中山工业区
的一家研发生产阀门、水暖管件的
小微企业，由于上游原材料上涨、下
游企业部分出口产品积压港口无法
发货，一笔货款暂无法收回，造成资
金链紧张。在了解企业困难后，发现
企业研发能力较强，经营良好，银行
第一时间给予企业信用贷款授信
800万元，帮助企业解决当月工资发
放等燃眉之急。

截至6月上旬，全市金融机构已
对接走访小微市场主体 2.5万余家，
给予授信支持超23亿元。

“金融支持小微主体是一项长远
工作，为减少疫情不利影响，全市金
融系统将加大帮扶力度，助力小微主
体爬坡过坎。”鲍大慧说。

台州人行——

助力小微主体爬坡过坎

本报讯（通讯员倪建军文/摄）6
月15日，玉环市港航口岸和渔业管理
局在该市南排山(海岛)附近海域开展近
海增殖放流活动，2540万尾平均规格5
厘米以上的大黄鱼苗被放流大海。

当天上午 10时许，工作人员将
活水舱的渔网收紧上拉，用塑料桶将
鱼苗捞上来，倒入海中，放流的鱼苗
成群结队地游向大海，为了减少鱼苗
损伤，部分鱼苗直排入海。

大黄鱼肉质鲜美，是名贵的海产
鱼类。上世纪六七十年代的“敲梆”作
业使大黄鱼资源遭到毁灭性破坏，野
生大黄鱼难见踪影。经过近十几年各

地坚持不懈地增殖放流，大黄鱼资源
得到有效恢复，放流成果逐渐显现。

据统计，有关专家测算，放流与
捕获的产出比基本上为 1∶6，也就是
说，投入1元钱，能带来6元的回报。

据了解，自2006年以来，为恢复
东海渔业资源，当地渔业部门每年都
会开展增殖放流活动。17年来，该市
共投入 1766.6万元，放流大黄鱼、黑
鲷、真鲷、乌贼等鱼苗共计12288.7万
尾，海蜇苗 25万只，对虾苗 33102万
尾，放流荔枝螺、管角螺等幼螺 6900
公斤。今年是该市历史上放流鱼苗数
量最多的一次。

2540万尾大黄鱼苗放归大海

玉环开展近海增殖放流

大黄鱼苗被放流进大海大黄鱼苗被放流进大海。。

农户在采摘杨梅农户在采摘杨梅。。（（图片由采访对象提供图片由采访对象提供））

护航“618”网络市场秩序

为维护“618”期间规范有序的网络市场，临海市市场监管局执法人员组织
辖区内电商直播主体开展培训，引导经营户自查自纠，并对电商经营户开展网
络促销全方位专项监测，截至目前，已发现违法线索13条，立案查处13件。

本报通讯员朱迪依摄

本报讯（通讯员丁 玲）昨日，“家
燕归巢·青年英才聚椒江”椒江·浙大
城市学院青年人才联络站成立仪式
在台州市垦荒青年学院举行。

活动现场，椒江·浙大城市学院
青年人才联络站举行揭牌仪式，为
联络站成员颁发了聘用证书，共青
团台州市椒江区委员会与浙大城市
学院签订校地合作协议，并邀请了
方远控股集团有限公司、长鹰信质

科技股份有限公司、杰克控股集团
有限公司、浙江海正药业股份有限
公司企业代表开展青年人才联络站
校企对接会。

据悉，作为首批浙江省应用型建
设试点示范学校、浙江省新增硕士学
位授予立项建设单位，浙大城市学院
依托产教融合培养模式，围绕“数字
治理”“数字贸易”“数字文旅”等特色
产业，培养了一批批社会紧缺的复合

型应用人才。
该联络站将立足于椒江与浙大

城市学院校地发展刚需，打造成为校
地青年交流互鉴、共同成长的重要平
台。今年，椒江团区委计划在全省 10
余所大中院校成立青年人才招引宣
讲团，吸收椒江籍在校学生在各校进
行人才招引政策宣讲，浙大城市学院
为此项活动的首站。

“感谢椒江团区委给予这个机

会，回校后，我将积极宣传椒江，做好
椒江人才政策的宣讲员，鼓励更多的
城院椒江学子回报家乡，为家乡建设
添砖加瓦。”浙大城市学院椒江籍学
生代表蒋嘉豪说。

“我们希望依托共青团的组织
优势，成为校地之间青年人才维系
的重要纽带，通过资源互补、人才
交流，为更多高校毕业生铺路搭
桥。”椒江团区委书记俞丰表示，他
们将与浙大城市学院建立全面、长
期战略合作，发挥联络站“荐才、引
才、聚才、留才”的平台作用，吸引
更多青年学子来椒留椒发展，书写

“人才因椒江而聚、椒江因人才而
兴”的崭新篇章。

打造聚才留才“新高地”

椒江·浙大城市学院青年人才联络站成立


