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企业名片

浙江龙额火山茶业有限公司位于
玉环市，该公司在万年休眠的火山上，
采用“自然农法”种茶。独特的种植方
法和加工工艺，使得火山茶更具内涵
和魅力，先后荣获台州市名牌产品、市
著名商标，连续五届浙江省农博会绿
茶、红茶金奖，浙江省绿茶博览会金
奖、“中茶杯”全国名优茶评比特等奖
等奖项，2017年龙额火山红成功入选
中国茶叶博物馆名茶样库。

台传媒记者章 韵文/摄
“很开心，也很自豪，但也觉得自

己做得远远不够。”谈起火山茶的发
展历程，浙江龙额火山茶业有限公司
的董事长林招水说，乡亲共同致富，

是这些年努力的结果。

休眠火山上种茶树

林招水说，他的家乡玉环大麦屿
镶额村（现与双坑村、鹭鸶礁村合并为
联丰村）地处偏僻，留守的乡亲称得上
是“零收入”。2008年，他当选村委会
副主任后，便开始为家乡谋出路。

“选择种茶、制茶，是四处考察并
结合村里的现实情况作出的决定。”
林招水说，这座休眠的火山上，原本
就有上世纪五六十年代种植的茶树，
因为荒废多年，原有的茶园只剩下一
两亩的茶树，而且分布零散。

2009年，他开始组织村民开荒种
茶。然而，由于缺乏经验，投资上百万
元种植下去的第一批茶苗，死了百分
之八九十。“都说茶树是采不完的致
富树，而且上一辈曾经就在火山上成
功种植了茶树，所以，我们没有改变
在火山上种茶这个决定。”

后来，林招水到处取经，在专业
人士的帮助下，引进了中茶108茶苗、
安吉白茶、黄金茶等中国优质茶苗，
并在不断地尝试中，采用嫁接技术成
功培育出火山一号、火山二号茶，才
有了如今700亩的火山茶园。

“火山茶园的地质构成为几万年
前喷发的幼年火山灰堆积而成，是迄
今已知世界三大海岛火山茶之一，这
一稀缺性，就足够我们在茶叶市场上

走出一条自己独特的发展之路。”林
招水说。

农户“富口袋”，企业“增内力”

每年的三四月份，是火山茶园最
繁忙、最热闹的时候，满山遍野都是
采茶工人的身影，制茶车间忙着赶制
茶叶。

“这是最繁忙，最辛苦，但也是最
幸福的时刻。只要茶园里有身影在晃
动，就意味着村民们有了收入。”林招
水说，火山茶园从建立之初，村民们
就进驻茶园，采茶、除草、养护，在家
门口就可以创收，每年光除草发出去
的工资就有五六十万元。此外，他成
立了股份合作农场，继续开荒种茶，
让村民们以土地入股，这样，村民们
不用出钱就能每年享受保底回报。

为了扩大火山茶的市场影响，让
火山茶更好地走出去，从 2012 年至
今，林招水组织开办了 9届火山茶文
化节，开展全民饮茶日、火山茶科普
展等活动，弘扬火山茶文化，推动全
民健康饮茶的氛围。通过发掘茶园自
然风光，他还积极开发乡村亲子体验
游、户外团建游、研学教育游等旅游
模式。“我们每年会固定接待 2000多
人来茶园研学，疫情之前，每年接待
游客上万人。”林招水说，人来了，经
济就活了，村民们在家门口卖起了自
家的农产品，有投资意识的，在周边
办起了民宿，还有出租帐篷的，生意
都很红火。

据了解，火山茶发展至今，700多
亩的土地成功流转，每年为村集体经
济增加 5万元收入，为农户平均增加
1.5万元收入。工坊挖掘固定就业岗位
150余个，带动周边120多户农户就近
就地就业。每年发放农户工资 200多
万元，实现户均增收1.5万元以上。农
旅融合式的共富工坊建设为联丰村及
周边村社带来了客流，也带来了商机，
带动了民宿、餐饮、旅游等多业态发
展，实现“流量变现”，既兴产业又拓宽
农民增收渠道，形成“农户‘富口袋’、
企业‘增内力’”的共赢局面。

纵向、横向深耕

“共富局面初步形成，但远远不
够。”林招水说，火山茶发展至今，已
与村民牢牢捆绑在一起，企业只有更
好地发展，才能为村民们提供更多家
门口就业机会，带领村民更好地创
收。“未来，我们要从横向、纵向两条
线深挖，围绕茶文化、茶科技、茶产业
做大做强。”

据介绍，目前，除了火山红茶外，
林招水还带领团队开发了火山绿茶
和火山白茶。“火山茶是小众茶，大可
以不必去跟西湖龙井、福鼎白茶去
PK。小众茶就意味着地方特色，茶企
要构建自己的市场生态圈，把品质做
好，把研发做好，就会有自己的市
场。”林招水说，自火山红茶推向市场
以来，在红茶领域获奖无数，这本就
是对火山红茶品质的肯定。“未来，我
们将在品质上精益求精，品类上进一
步拓宽，运用科技，在茶叶这一纵向
上深耕。”

在横向上，林招水说，将继续深化
创新发展，扩大玉环“火山茶+”品牌优
势，以“火山茶+民宿旅游”、“火山茶+
文旦深加工”、“火山茶+研学文化”、

“火山茶+水果园林”等模式，结合海岛
火山风光资源，吸引更多工商资本来
联丰村投资创业，推动联丰村集体经
济发展。“这几年的疫情，延缓了发展
的脚步，但其实我们都在慢慢推进，并
有了雏形，接下来便是细细雕琢，想尽
一切办法吸引流量并变现。”

共富声音

我75岁了，老伴走了。我很感激
火山茶公司，如果没有火山茶，我每
天无事可做，更别说赚钱了。可有了
火山茶，我每年在家门口帮忙采茶、
除草，不但有事做，还能赚上2万元左
右，除了贴补家用，每年还能存下一
笔钱。

——村民郭玉香

回乡就业后，生活成本大大降低，
每个月口袋里的盈余多了。在公司负
责新媒体销售工作四年有余，看着火
山茶逐步扩大品牌影响力，拓宽销售
渠道，走向千家万户，心里成就感满满。
希望在我们火山茶团队的共同努力
下，把玉环火山茶打造成独具特色的
农产品，不断提升火山茶的附加值。

——员工江东龙

浙江龙额火山茶业有限公司——

万年休眠的火山上种出“共富茶”

编者按：今年以来，我市实施产业
入乡村“十链百企联万户”助富专项行
动，围绕塑料制品、食品加工、工艺品
等产业链，发动百家以上制造业企业
带动万户以上农户增收，取得一定成
效。在梳理“十链百企联万户”重点企
业的基础上，我们推出《十链百企联万
户，产业链带动“共富链”》系列报道，
通过不同案例，全方位展示我市打通
产业助富链的成效和经验。

本报讯（通讯员江文辉）12月 26
日，在温岭市志君种苗有限公司的育苗
基地内，一排排西瓜苗苍翠欲滴，整齐
有序，10名农民工正忙碌着。

眼下正值一年一度的西瓜育苗“开
工季”，连日来，在温岭市箬横镇各西瓜
嫁接苗场内，处处呈现出一派忙碌的景
象：这边种苗刚入钵盘，那边种苗迎来
嫁接……热乎乎的育秧棚内，农民工身
着单衣，与外界的冬寒形成鲜明对比，
近千名农民工早出晚归，共同铺就起红
红火火的致富路。

志君种苗负责人江志君说，自进
入12月份以来，他们的订单就络绎不
绝，但这毕竟是慢工出细活的事，再怎
么赶订单，也要优先保质才行。

作为“中国大棚西瓜之乡”，箬横
镇现有西瓜嫁接苗场50多个，年产西
瓜苗2000多万株，供应市场辐射至全
国近八成的省份。2009年江志君在看
到这一市场前景后，开始跟学西瓜嫁
接技术，后在老家当地承包了土地开
办育苗基地，目前规模已达12亩。

在开办苗场的过程中，江志君一

方面培养嫁接技术人才，让身边的农
民工都能掌握这一本领；另一方面抓
牢院企合作机遇，使苗场成为农技专
家试验基地，随时掌握大棚控温、苗期
监测等技术要领。

徐晓美是当地一名地道的农民
工。她介绍，她每年都会准时到苗场内
报到，前后可以连续做半年左右。“这
个育苗基地每天一般都有 4至 5个工
人，到了旺季时还会增加至20多个工
人，按照日均嫁接 1.2万株计算，整个
年度下来，可以嫁接200多万株，而我
们这些工人也能领到近 2500元的月
工资。”农民工江小彩高兴地说。

据了解，西瓜嫁接苗作为箬横镇
当地的一门小众行业，其亩均产值可
超 15万元，可提供 7至 8人近半年的
就业岗位，直接带动了近千人就业致
富，被群众们赞誉为“指尖上的共富行
业”。目前，该镇首批15余万株西瓜嫁
接苗已陆续出场上市，产值约 15 万
元。接下来，各苗场将进入到御寒保温
阶段，将于春节前后出现第一波出场
上市大旺潮。

箬横：西瓜育苗正当时

12月29日，在路桥区小商品市场，一位卖服装的摊主正在网络直播推荐衣
服。随着网络购物越来越普及，许多店主积极转型，采取“线上+线下”齐步发展
的方式，提升销量，增加收入。 台传媒通讯员蒋友青摄

路桥：线上线下齐步走

图为火山茶采摘现场图为火山茶采摘现场。。

《十链百企联万户，产业链带动“共富链”》系列报道①

台传媒记者王依妮

12月29日，浙江大农实业股份有
限公司（以下简称“浙江大农”）在北京
证券交易所上市，以每股 7.50元的价
格公开发行1868.33万股（不含超额配
售选择权），所募集资金将用于高压柱
塞泵及泵组系统产品扩产项目、研发
中心建设项目以及补充流动资金。

高压清洗机“小巨人”

浙江大农位于路桥区横街镇下
云村，自 2007年成立以来，公司专注
于高压清洗机相关产品的研发、生产
和销售，产品涵盖高压清洗机整机、
高压柱塞泵和清洗机附件，是一家集
家用、商用、工业用为一体的综合清
洁装备制造商，产品被广泛应用于家
庭清洁、市政环卫、物业清洁、车辆清
洗、石油化工和管道疏通等领域。

浙江大农拥有实力雄厚的研发
团队和强烈的自主研发基因，成立之
初，该公司以研发高压柱塞泵为切入
点，逐步拓展延伸至高压清洗机整机
和清洗机附件领域。其中，高压柱塞
泵是高压清洗机的“心脏”，对高压清
洗机的主要性能、稳定性和使用寿命
起决定性作用，因此也成了公司多年
来的研发重点。

据了解，浙江大农生产的高压柱
塞泵稳定性好、启动负载低、阀门的

压力损失小、使用寿命长，产品功能
包括易启动功能、自吸增强功能、吸
剂体低压损过流功能等多种选配项
可满足特定用户需求。

此外，作为国家级专精特新“小
巨人”企业，目前，该公司产品零部件
自制率达80%左右。浙江大农董事长、
总经理王靖介绍，公司采用自动化生
产线，全面实施精益生产模式，绝大
多数部件、核心部件从毛坯到成品实
现一件流，截至 2022年 6月 30日，公
司已先后主持或参与制订了 17项国
家标准和 2项行业标准，拥有 88项专
利权，其中发明专利11项，获得“浙江
制造”标准认证。

近年来，该公司技术实力转化为
相应的产品优势，拥有高压风送雾化
技术、调压卸荷技术、自吸洗地盘技
术等多项技术，并不断加大研发投
入，形成了独特的产品配方体系、工
艺体系和应用技术体系。

具有差异化竞争优势

从高压清洗机械的整体市场发
展来看，高压清洗机械在欧美日等发
达国家市场中经历了较长时间的发
展，在全球范围内保持增量状态。

与传统的机械清洗、化学清洗及
低压大流量水射流清洗相比，其在环
保、清洁效率、清洁成本等方面具有
许多不可替代的优点。未来，随着经
济的持续发展、传统制造业的转型升
级以及环保观念的广泛普及，高压清
洁设备的普及度将在中国等新兴市
场逐渐增加，这对以浙江大农为代表
的国内企业而言是利好讯号。

目前，与绿田机械、亿力机电等
国内同行企业相比，浙江大农受限于

体量较小市占率尚落后，但总体处于
增长趋势中。而从产品定位来看，三
者虽均是高压清洗机生产商，但浙江
大农高压清洗机以高端家用/半商用、
商用为主，绿田机械、亿力机电高压
清洗机以经济型入门级家用清洗机
为主，实现差异化的市场竞争格局。

在国家政策的号召下，部分国内
环卫企业突出了国产替代进口的战
略方向，而浙江大农作为国内多家大
型环卫企业的供应商，有望受益于进
口替代的政策红利。

此外，高压清洗机械行业是技术
密集型行业，面对国内外市场不断提
高的认证门槛，招股书显示，该公司
拟募集 25796.48万元，主要用于未来
几年的产能规划需要以及投入创新
研发项目——

其中，1.8亿元将用于高压柱塞泵
及泵组系统产品扩产项目，在现有高
压柱塞泵产品和技术的基础上，新建
高压清洗机械及高压柱塞泵生产基
地，实施后将显著提升公司主营产品
生产线的生产效率，优化产品线结
构，提升公司产能，预计增加的产能
涵盖 3万台高压清洗机、12.6万台高
压柱塞泵、2000 套泵组系统产品和
200万件其他配套产品。

另有 4655.35万元将用于研发中
心建设项目，在整合现有研发技术资
源的基础上，实施研发场地改扩建、
采购先进的研发设备与检测设备、引
进高层次研发人员、增加技术研发投
入，力争将研发中心打造成新产品研
发基地、技术成果转化基地和技术人
才培养基地，从而进一步增强公司在
高压水射流领域的技术创新能力，通
过高水平研发中心的建设，为公司持
续提供创新产品。

公司产品零部件自制率达80%左右，浙江大农——

“小巨人”释放发展大能量
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