
2023年4月，台州农行银联
信用卡（62开头，不含准贷记卡、
商务卡）客户在指定世纪联华超
市活动门店使用云闪付APP出
示“付款码”，即有机会享受以下
活动优惠：

单品一元购：4 月份每天 8∶00—
22:00，持卡人在联华活动门店使用云闪

付APP出示62开头农行信用卡或联华
联名信用卡“付款码”支付，即有机会享
受1元购活动商品。活动月内，银联信
用卡（62开头）用户购买今麦郞红烧牛
肉面或她树原生木浆面巾纸可享受一次
1元购优惠（二选一），每种商品各限前
5000名。联华联名卡客户购买养乐多
或光明新鲜牛乳（二选一），可再享一次1
元购优惠，每种商品各限前4000名。

支付享 9折：4 月份每天 8∶00—
22∶00，用户在联华活动门店使用云闪
付APP出示联华联名信用卡“付款码”
支付享9折优惠，单个用户每月优惠金
额累计封顶50元(满立减、一元购支付
时不享受9折优惠)。活动月内限8000

名额，先付先得，名额用完即止。
支付享满减：4月5日至4月11日

每个活动日的 10∶00—22∶00，用户在
联华活动门店使用云闪付APP出示62
开头农行信用卡或联华联名信用卡

“付款码”支付满一定金额，即有机会
享受相应满减优惠，单个用户在活动
期内限享受1次优惠。

银联信用卡（62开头）客户可享满
100 立减 30 元优惠，活动期间每日限
1500个名额；

联华联名信用卡可享满 60 立减
30元优惠，活动期间限8000个名额。

注：单笔交易限享一项优惠。一
元购单品需单独付款，客户需主动告知

店员使用此活动。香烟、OTC、一阶段
奶粉、预付卡、团购不参加活动。非浙
江农行卡、非银联卡、准贷记卡、商务
卡、纯外币卡等卡种
不 参 与 上 述 活 动 。
活动均有名额限制，
先 到 先 得 用 完 即
止。活动内容及活
动门店详见云闪付
APP或详询浙江农行
各营业网点，若有变
动以云闪付 APP 展
示为准。联华联名
卡新用户发卡次月
开始参加活动。

扫码申请农行
联华联名信用卡

掌银扫码参与台州农行
更多信用卡优惠活动

立减30元！还有1元购、9折购！农行信用卡世纪联华享优惠！

春暖花开，万物复苏，久违的烟火
气息也回来了！建行浙江省分行携手
合作伙伴推出“浙里烟火气建礼来消
费”活动，消费券可在“建行生活”平台
美食商超、百货购物、旅游出行、电影
购票等消费场景使用，一同助力经济
复苏、提振消费信心。

活动时间：2023年2月6日-2023
年4月30日

活动对象：建行浙江省分行受邀客户
活动内容：受邀客户可领取“浙里

烟火气建礼来消费”活动消费券，具体

详询公司/个人客户经理。
消费券50元（满51元可用）
消费券30元（满50元可用）
消费券20元（满30元可用）
消费券有效期自领取之日起15天

内有效。
使用范围：浙里享美食*可在全省

（宁波除外）近万家优质餐饮门店消
费，尽享舌尖美食。

浙里来Shopping *可在全省（宁波
除外）上万家连锁商超（十足、罗森
等)、商场百货购物买买买。

浙里来旅游*热门景点门票特惠
购，一样的体验，更低的价格。

浙里看大片*可在全省（宁波除
外）16个院线、上千家影院使用，具备
丰富的片方资源。

浙里惠出行*曹操出行，限杭州、
温州地区使用。

建行个人账户开户三步曲更多个
人端专享权益等您拿

1.建行代发工资卡
五个免费服务，专属产品、专享权

益、专业服务，更多好礼等您拿。
2.建行个人养老金账户
税收优惠，资产保值，专款专用三

大政策为您养老护航，6 月 30 日前开
立更有四重好礼等您体验，至高可享
1008元等额权益。

3.建行社保卡
建“社”开卡享好礼。4月15日前

开通建行实体社保卡，至高可领1015
元等额权益。一卡在手，生活无忧。

浙里烟火气 建礼来消费
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台传媒记者杨 芳

近日，多家银行发布年报，其中
直接或间接地披露了 2022年基金销
售的相关数据，部分银行的代销金额
出现了同比下滑。同时，恒生电子也
于近日披露了 2022年报，其中也包
含了蚂蚁基金 2022年的营收情况。
数据显示，蚂蚁基金营收同比也出现
下滑，这也是其自 2016年以来的首
次下滑。

不难发现，在近几年公募基金规
模迅速扩张的大背景下，2022年受资
本市场震荡下行影响，赚钱效应乏善
可陈，基金代销格局也有了新变化。

银行仍是主流渠道

近年来，公募基金规模迅速扩
张，基金代销行业却出现两极分化。据
此前中国证券基金业协会公布的公募
基金保有量规模的 100强榜单，截至
2022年四季度末，招商银行、蚂蚁基
金仍位居权益类基金保有量两巨头地
位，工行、建行、中行、交行等国有大行
的保有量排名也仍然跻身前列。

具体来看，券商保有规模合计为
12570亿元，环比增长 7.62%；而银行
保有规模合计为 28868亿元，环比下
降 5.92%；独立基金销售机构保有规
模 合 计 为 14501 亿 元 ，环 比 增 长
1.52%。

银行保有规模的下降，从近期多
家银行披露的年报中得到了进一步
的证实。

作为银行渠道的基金代销龙头，
招行在 2022 年年度报告中披露，
2022 年招商银行代理基金收入为
65.99亿元，同比下降46.41%；实现代

理非货币公募基金销售额3350.58亿
元，同比下降44.89%。

工行的年报显示，2022年工商银
行代理销售基金 3688亿元，较 2021
年的 6454亿元下降 42.86%，但绝对
体量依然巨大。交通银行的基金代销
体量紧随工商银行之后。根据交通银
行 2022年和 2021年年报，2022年该
行 代 销 个 人 公 募 基 金 产 品 余 额
2645.20亿元，较 2021年的代销个人
公募基金产品余额3193.71亿元下降
17.17%。

在提到银行代销基金收入和销售
额下滑，以及保有规模下降时，部分银
行都提到了2022年资本环境对市场的
影响。如招行就在年报中表示，权益类
基金产品销量同比下滑，主要是受宏
观经济环境及资本市场表现影响。

券商基金保有量逆市上涨

和银行基金销售规模同样出现
下降的，还有第三方代销机构。

近日，恒生电子披露了 2022 年
报，数据显示，蚂蚁基金 2022年实现
营业收入 111.59亿元，而在 2021年，
蚂蚁基金营收为121.24亿元，同比下
滑 7.96%。这也是自 2016年以来，蚂
蚁基金营收首次出现下滑。

和蚂蚁基金类似，天天基金的营
收和代销规模下降也很明显。根据其
母公司东方财富的年报，天天基金
2022年实现营业收入 43.37亿元，同
比下降 14.64%；实现净利润 2.14 亿
元，同比下降 24.11%。在市场规模方
面，天天基金 2022年四季度基金股
票+混合公募基金保有规模为 4657
亿元，非货币市场公募基金保有规模
为5845亿元，同比分别下降714亿元

和894亿元。
记者梳理数据发现，在银行、第

三方机构代销基金销售额和保有量下
降的同时，券商却实现了逆市上涨。

据国海证券发布的研究报告显
示，2022年四季度，在股票+混合公
募基金代销保有规模中，银行机构同
比下降 23.8%；券商保有量则上涨
33.8%，第三方机构下降了 14.9%。非
货币市场基金的整体市场保有量四
季度同比有所下滑，券商同比增长
41.6% ，银 行 和 第 三 方 同 比 下 降
11.4%和9.5%。

有分析人士认为，券商基金销售
的逆势增长主要有两方面因素。一是
场内基金的发行为券商提供了基金
代销的特有优势；二是券商的投顾实
力较银行和第三方更强，同时客户结
构中投资风险偏好也更高，能够接受
更大的回撤。

不过，记者注意到，虽然受整体
市场影响，银行基金代销渠道表现差
强人意，但仍有一些创新亮点值得肯
定。比如，中国银行年报显示，2022年
积极准入并代销创新型公募基金产
品，建立以手机银行“财富号”为主要
载体的线上社区运营品牌，持续优化
内容运营与交互体验，更精准、更专
业、更普惠地开展线上化财富管理业
务运营，2022年末已有涵盖基金、保
险、券商、理财等类别的 31家合作金
融机构入驻。

平安银行年报显示，该行的代销
公募基金业务 2022年重点升级陪伴
式服务，在市场疲软行情下，聚焦提
升客户规模，发力线上平台，实现中
长尾基础客群的快速渗透，2022年代
理非货币公募基金持仓客户数较上
年末增长102.0%。

基金代销江湖生变

银行、券商、第三方
谁主沉浮？

日前，中信银行台州分行成功
落地首笔全线上操作的“订单 e贷”。
该笔业务总融资额度 2000万元，目
前已实现首笔提款。

据介绍，“订单 e贷”是中信银行
与供应链核心企业合作，通过采集
经销商历史交易数据、订单数据以
及公共基础数据，为其下游小微企
业经销商提供用于支付预付订单货
款的线上融资产品。

近年来，一系列加大对小微企
业支持的政策出台，中信银行台州
分行积极响应，在风险可控的前提

下简化小微企业用款审批流程，通
过高效、便捷的服务为小微企业提
供低成本的信贷资金保障，解决小
微企业融资难题，全面满足小微企
业综合金融需求，助力小微企业提
升发展质效。

据了解，此次办理“订单 e 贷”
的是一家专业从事水泵、电机、空
压机研发、生产和销售的高新技术
企业。该企业经过多年发展，形成
完整的产业链，品牌优势突出，上
游供应商有 200 余家。该企业原先
的融资节点大多在已完成应付账款

对账后，无法解决供应商备货阶段
的实际资金需求。针对这一痛点，
中信银行台州分行迅速组织制定产
品方案，“订单 e 贷”产品凭借纯线
上、易操作等特点在众多银行产品
中脱颖而出，获得企业及其合作对
象的认可。

后续，中信银行台州分行将再
接再厉，进一步加强与机构客户的
合作，彰显金融企业在支持实体经
济中的责任担当，为经济社会发展
贡献金融力量。

台传媒通讯员潘婷婷

中信银行台州分行成功落地首笔“订单e贷”业务

直击融资痛点，助力小微企业发展

为方便化解金融借贷纠纷案
件，同时提高处理金融纠纷的效率，
近日，三门县人民法院“共享法庭·
工行驿站”在工行三门南山支行正
式揭牌。

“共享法庭”服务站由三门县
人民法院依托工行三门南山支行
工行驿站的硬件设施建立，以“不
增编、不建房、快落实、广覆盖”为
原则，以“一屏、一线、一终端”为
标准配置，集成浙江解纷码、移动
微法院、庭审直播系统、裁判文书
公开平台等软件模块，将调解指
导、诉讼咨询、网上立案、在线庭
审、跨域开庭、巡回审判、普法宣
传等司法服务功能延伸到基层一
线。

“‘共享法庭’的设立，让当事人
不用来回跑，节省了大量精力。”工
行三门支行副行长周衍钊说，创建
金融“共享法庭”模式，是司法调解
的有机融合，对推进银行业高质量
发展、维护金融消费者合法权益具
有积极意义。

据了解，只要是三门县域内的
金融调解类案件，无论当事人身处

何地，均可通过“共享法庭”对纠纷
进行诉前调解。对于进入诉讼程序
的案件，当事人也可通过“共享法
庭”在线立案及在线庭审，实现网上
诉讼“零次跑”，节省诉讼时间和经
济成本。此次金融“共享法庭”服务
站的设立将进一步打通信访、调解、
诉讼等环节，让当事人碰到纠纷难

题时，能够第一时间“源头化解、就
地解决”。

今后，工行三门支行将在推进
以人为核心的全方位普惠金融的同
时，积极助力县域司法环境建设，实
现“金融+司法”的有机结合，营造稳
定和谐的司法环境。

台传媒通讯员林中瑜文/摄

工行三门支行“共享法庭·工行驿站”

让司法服务“零距离”

近年来，随着大数据、区块链、
人工智能等技术融入保险作业价值
链，中国人身险公司纷纷走进智能
化、数字化发展“新时代”。作为保险
行业的头部企业，中国人寿保险股
份有限公司（以下简称“中国人寿寿
险公司”）一直引领整个行业推进科
技变革。

日前，中国人寿寿险公司发布
了 2022 年年度报告（以下简称“年
报”）。年报对 2022 年中国人寿寿
险公司数字化转型、科技能力提
升、赋能发展等情况进行了阐述。
过去的一年，中国人寿寿险公司
持续深入推进数字化转型，科技
能力加速跃升，全方位赋能价值
创造，以数字驱动助推公司高质
量发展。

技术创新再进一程。中国人寿
寿险公司全面完成核心业务系统架

构转型，成功构筑全新自主掌控的
分布式数字基座，实现数据处理能
力提升2倍，单位空间存储利用率提
升 3 倍，单位空间计算利用率提升
266%，降本增效、绿色低碳成效显
著，信息技术应用创新连续两年行
业领先。

数字能力深化拓展。全面优化
数据管理体系，细化数据分类分级
管控，强化数据融合驱动，行业首家
获评数据管理能力成熟度（DCMM）
最高等级，数据管理能力实现领跑。
人机协同持续突破，智能机器人应
用数量同比增长 326%，全面赋能销
售、服务、运营、风控等各类业务场
景。

数字连接开放延伸。依托数字
化平台，中国人寿寿险公司以多样
化场景为驱动快速响应市场需求，
扩大开放共享的互联网社交生态

圈，提供标准化服务组件近 1.5 万
项，合作开展服务与活动超 40 万
项，广泛延伸至线上线下、企业内
外，为客户提供全方位的数字化服
务。

现在，基于数字化的应用更侧
重于有情感生成的社会性“机器
人”，而不是让流程和服务存在于冰
冷的问答程序中。使用数字化成果
提升客户的服务体验，让客户感受
到温暖，这是中国人寿寿险公司在
投保、核保、理赔、保全全流程服务
中科技赋能的初心。

中国人寿寿险公司表示，未来
将持续秉持“诚信、创新、人本、价
值”的经营理念，利用数字化转型成
果对传统服务模式进行全方位、全
链条的重塑，为客户提供更快捷、更
温暖的保险保障服务。

台传媒通讯员王 鑫

以多样化场景为驱动

国寿寿险
为客户提供全方位数字化服务

在温岭市太平街道一家汽车修理
厂内，台州银行温岭支行客户经理正在
通过移动工作站为客户办理相关业务。
近段时间，为做好一户一策精准服务，
台州银行南片区域广泛走访客户，深入
了解企业需求，落实专人对接，通过银
企间“零距离”互动合作，全力以赴支持
经济稳增长。

台传媒通讯员李亚妮摄

银企“零距离”


