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2023年6月，素有“中国杨梅
之乡”美誉的仙居县迎来了“红实
缀青枝”的丰收时节。个大饱满、
汁水甜美的仙居杨梅不仅享誉全
国，更畅销海外。然而，扩大生产、
更新设备、升级包装等方面的资
金投入，成为了众多梅农的“甜蜜
忧愁”。仙居县洪坑村梅山上，梅
农吴阿伯“心无旁骛”地投身于杨
梅采摘中，“杨梅丰收季特别忙，
没时间去银行网点办手续，稠
州 银 行 这 个 贷 款 用 手 机 就 能
办，还不用找担保人，太省心
了！”亲身感受了“线上办贷”的
便捷，吴阿伯不禁向台州仙居
支 行 的 工 作 人 员 竖 起 了 大 拇
指。“线上办理、无需担保、随借
随还”正是浙江稠州商业银行“乡
村振兴贷”的产品特性。

浙江稠州商业银行台州分行
将上级银行政策结合台州经济实
际的区域特征，深耕农村下沉市
场，稳步加大对乡村振兴的支持

力度，合理扩大涉农领域信贷投
放。通过“农户家庭资产负债表
融资模式”，以辖区内 16家农村
金融网点为支点，全面铺开推广

“纯线上、门槛低、审批快”的“乡
村振兴贷”产品，有效提升小微
及“三农”群体融资获得感和满
意度；同时积极探索“共富工
坊”+“助农服务站”的共建模式，
不断拓展乡村振兴金融服务的
深度和广度。

为切实助推仙居杨梅产业
发展，积极助力广大梅农致富增
收，浙江稠州商业银行台州分行
主动对接当地杨梅协会、商会等
行业组织，将特色助农信贷产品
与国家金融监督管理总局台州监
管分局推广的“农户家庭资产负
债表融资模式”有效结合，精准优
化“三农”群体的融资获得感和满
意度，以“真金白银”增强梅农的

“创业底气”，以金融支持助力广
大农户迎接“梅”好生活。

强信心 稳预期

浙江稠州商业银行台州分行分行
多举措支持民营经济发展

台传媒记者邵思琪 通讯员余敏超/文
浙江稠州商业银行台州分行供图

台州是中国民营经济发祥地、股份合作经济发源地、市场经济先发
地。民营经济兴则台州兴，民营经济活则全局活。

9月25日，一份重磅文件牵动全市民营企业家的心——《台州市促
进民营经济高质量发展三十条措施》正式发布。这是在顶格承接国家和
浙江省相关政策基础上，立足台州发展实际而出台的重大政策，围绕培
育主体、拓展领域、规范市场、要素保障、优化环境等五大方面精准施行
30条措施，也被称为台州“民营经济30条”。

台州“民营经济30条”，概括起来就是“1+5”，即围绕“提振民营企业
发展信心，进一步促进民营经济发展壮大”这个总目标，提出了“加强民
营企业要素保障、拓展民营企业创投领域、构建公平规范市场环境、培育
壮大民营市场主体、优化民营经济发展环境”等五个方面政策措施。其
中，“金融服务”占据“加强民营企业要素保障”的六大要素之一，文件指
出要“争创国家级普惠金融服务小微企业改革示范区，创新民营企业专
属金融产品服务和‘股贷债保’金融服务，深化‘敢贷、愿贷、能贷、会贷’
机制建设，实现民营经济贷款增量、扩面、降本。”

服务小微、实体经济，提高金融服务质效是浙江稠州商业银行始终
坚持的使命、担当与责任。该行一以贯之坚守“本土化、特色化、差异化”
三大经营方针，十年如一日深耕“小微本源主业、农村下沉市场、国业特
色领域”三大战略市场，多措并举提高金融服务能力，提升金融服务温
度，以金融之力为民营经济高质量发展搭建更广阔的舞台。

2023 年以来，浙江稠州商业银
行台州分行积极开展民营企业“强
信心”大走访活动，充分运用“双保”
助力融资、“连续贷+灵活贷”、应收
账款质押等机制，持续提升台州地
区小微市场主体的融资获得感和满
意度，同时广泛选拔行内骨干员工
组建外贸联络员队伍，以实地走访、
座谈辅导、双线宣传等多种形式参
与“暖心助企”专项行动，常态化对
辖内外贸企业送金融服务、送外汇
政策，精准解决企业实际困难，将普
惠金融的“春风”送进广大小微企业
主和个体工商户的心田。

玉环市某机械制造有限公司成
立于 2008 年 4 月，从事汽车配件生
产销售已有 10余年，产品主要销往
俄罗斯、阿富汗、马来西亚等国家。
近年来，该企业经营情况良好，但受
前几年的疫情影响，其出口销售账
款回款周期拉长，造成现金流紧张。
在助企走访中，玉环小微企业专营
支行工作人员了解到该企业的资金
需求，以及短期内较难找到合适担

保人的实际困难，随即耐心向企业
负责人讲解“双保”应急融资机制精
神，并主动介绍该行与台州市信保
基金融资担保有限责任公司合作推
出的“信保贷”产品，于次日为该企
业发放授信200万元，精准解决客户
的“燃眉之急”。

“隔天放款、不找担保人，这次
贷款真省心！”路桥小微综合支行营
业大厅内，顺利办结 190万元“信保
贷”授信手续的客户吴先生连声称
赞。从事汽车配件行业多年的吴先
生，目前在路桥区经营一家汽车零
部件制造企业。随着经济回暖，其企
业的订单量稳步增长，现有设备已
较难满足生产需要，为此，吴先生萌
生了向银行融资的想法，却因一时
间找不到合适的担保人而发愁。在
民营企业“强信心”大走访活动中，
路桥支行工作人员了解到吴先生的
情况，立即主动向其推介“信保贷”
产品，并在2个工作日内为客户发放
授信资金190万元，以银担合作机制
精准解决小微企业“担保难”问题。

走访问需企业，“双保”机制解决应急融资

“缺乏抵押物，融资担保能力严
重不足”是制造业企业普遍存在的
问题。针对民营经济发展过程中存
在的金融服务“难点、痛点、堵点”问
题，浙江稠州商业银行台州分行紧
跟上级行惠企政策步伐，在制造业
贷款中引入多种担保方式，如应收
帐款、存货仓单、知识产权质押等，
充分盘活制造企业资产。

来自玉环市坎门镇的林女士，
自 2014 年 2 月起，在当地经营一家

金属制造企业。凭借产品质量佳、服
务口碑好，企业多年来累积了稳定
的客户资源。去年，企业销售额达到
1000余万元，但300余万元应收账款
未能及时回笼却让林女士犯了愁。
玉环坎门社区支行工作人员在民营
企业“强信心”大走访过程中，发现
企业资金周转难题，遂以应收账款
质押融资模式，为该企业发放授信
资金150万元，助力制造业企业纾困
发展。

创新担保方式，质押业务“盘活”应收账款

近年来，国家金融监督管理总
局台州监管分局指导辖区内金融机
构围绕新市民群体创业就业、住房
安居、教育培训、健康养老等多元化
金融服务需求，推出专属信贷产品；
依托科技赋能，提高金融服务精准
度，积极助力新市民创业致富。

浙江稠州商业银行台州分行持
续开展“送政策、解难题、优服务”助
企惠民行动，重点聚焦新市民群体，
创新产品设计和服务模式，提升新
市民金融服务便捷度和获得感。

今年以来，该行持续组织各级
银行领导班子带领金融联络员深入
厂区、园区、商区等，精准摸排来台
创业者的经营动态和融资需求。通
过合理简化业务流程、尽力提供优
惠利率等措施，进一步优化“新台州
人”的金融服务质效，有序加大首
贷、信用贷款、保证贷款的支持力。

“我们俩夫妻正发愁要不要回
江西老家办贷款呢，稠州银行这笔
贷款来得太及时了！”临海杜桥小微
企业专营支行营业大厅内，刚拿到
75万元授信资金的刘先生夫妇一脸
喜色。江西籍的刘先生于上世纪九
十年代末来到杜桥务工，在当地一
家眼镜厂，因为肯吃苦、能干事，刘
先生从初级工人一路晋升至副厂
长。在熟悉经营模式后，刘先生于
2014年成立了自己的光学眼镜厂，

并举家安居杜桥，成为“新台州人”。
随着杜桥眼镜行业的蓬勃发

展，刘先生主营的太阳眼镜片也不
愁销路。目前，工厂总投资额在 600
万元左右，年营业额达到 2000多万
元。前几年，受疫情影响，刘先生有
较多应收账款尚未回笼，其现金流
一度紧缺。在民营企业“强信心”大
走访活动中，临海杜桥小微企业专
营支行工作人员了解到刘先生的资
金需求以及对自己“非本地人”身份
的融资顾虑，随即讲解了当地政
府和监管部门出台的

“新市民”金融服务
政策，并为其提
供 75 万 元
的 信 贷
支持。

聚焦“新台州人”，暖心服务新市民

下沉乡镇地区，温情灌溉新农村

“

浙江稠州商业银行台州分行以24家遍布台州
各县（市、区）的营业网点为阵地，以“小专新优强”

的小微金融服务体系为依托，全面深化“双保”
助力融资机制，运用“信保贷”“政保贷”等

特色产品，精准解决辖区内小微市场主体
“担保难”“融资贵”的痛点问题；以数十

家扎根台州乡镇的助农站点为支点，
以400余名土生土长的台州籍在职
员工为触角，有序推广纯线上、免
担保的“乡村振兴贷”，有力提升
“三农”群体融资获得感与满意

度；以国际业务特色为背景，
充分发挥市场采购、跨境电
商等拳头业务优势，为辖区
内的小微企业和个体工商户
解决出口收汇难题，以实际
行动助推当地外贸新业态
发展、助推台州外向型经济
稳进提质，打出支持民营经
济高质量发展的“组合拳”。

稠州银行
台州分行为外
籍客户提供暖
心服务。

稠州银行天台支行为新市民讲解便利政策稠州银行天台支行为新市民讲解便利政策。。

稠州银行三门支行以稠州银行三门支行以““金融活水金融活水””助力青蟹养殖助力青蟹养殖。。

稠州银行普惠金融服务站开展村社活动稠州银行普惠金融服务站开展村社活动。。

稠州银行台州分行行长助理走访民营企业稠州银行台州分行行长助理走访民营企业。。

稠州银行仙居支行稠州银行仙居支行““贷动贷动””杨梅种植杨梅种植。。

＞稠州银行＞稠州银行
信贷人员走访生信贷人员走访生
产车间产车间。。

＜稠州银＜稠州银
行精准滴灌制行精准滴灌制
造业企业造业企业。。


