
由中国建设银行台州分行独家协办2024年7月12日 星期五 责编/版式：葛星星 电话:88516593

金融11

台传媒通讯员洪闽楠

7月 8日是第 12个“全国保险公
众宣传日”，在国家金融监督管理总
局台州监管分局的指导下，台州市保
险行业协会积极响应浙江省保险行
业协会的号召，精心组织各机构围绕

“保险，让每一步前行更有底气”年度
宣传主题，多区域、多时段、广覆盖、
全方位开展形式多样、内容丰富的系
列宣传活动。

公益健步走宣传保险知识

7月 4日上午，台州市保险行业
400多名员工组成宣讲队，宣讲保险
知识，让更多人意识到保险在生活中
的重要性。

“你拥有哪些保险？”“你觉得保
险有用吗？”宣传员与陈女士展开对
话。“保险真的很有用！”陈女士由衷
感叹，“家里的亲戚之前得了甲状腺
癌，多亏了重疾险，能够让他安心治
疗，现在已经回去工作了。”

在互动环节中，中国太保产险台
州中支的宣传员小张热情地向路过
的王先生解答关于家庭财产保险的

问题，小张耐心解释：“王先生，财产
保险能够为您的家庭财产提供全面
的保护。比如，在您家装修期间，如果
发生火灾、水灾或者盗窃等不可预见
的事故，导致家具、电器或是房屋结
构受损，财产保险都可以提供相应的
赔偿，减轻您的经济损失。”王先生听
后表示：“原来家庭财产保险有这么
多保障，今天真是长知识了。”

此次健步走活动不仅增进了同
业员工之间的凝聚力，也加深了公众
对保险行业正面形象的认识，为构建
和谐社会、推动保险业健康发展贡献
了积极力量。

“六进”活动解难释疑

7月 5日下午，多家保险公司员
工齐聚温岭九龙湖商圈，向过往群众
普及保险知识。

互动环节中，店主张先生对保险
理赔相关问题很感兴趣:“买了保险，
理赔的时候会不会要很多材料，理赔
是不是很困难？”

平安人寿台州中心支公司宣传
员小梁向店主张先生解答，现在很多
保险公司都有直赔闪赔服务，以平安

人寿为例，客户前往直赔合作医院住
院，在住院期间提交“直赔”申请，经
公司审核符合保险责任后，出院时社
会基本医疗保险和商业保险会同步
结算，理赔款直接抵扣客户的住院费
用，客户仅需支付余下部分即可。

“人保财险在理赔方面有什么创
新服务？”“针对不同年龄段，有什么
保险推荐？”“客户在承保过程中，有
什么雷点需要注意的？”全国保险公
众宣传日期间，人保财险台州市黄岩
支 公 司 走 进 黄 岩 人 民 广 播 电 台
FM95.7演播厅，为群众送上一节保
险课堂。

台州保险业场景化“六进”宣传
服务活动深入基层，面对面普及金融
保险理念，提供真诚便捷服务。

多渠道宣讲接“地气”

为了让宣传活动通俗易懂，台州
市保险行业协会编制了《保险助力企
业高质量发展》《保险助力个人（家
庭）共富路上不掉队》两本保险知识
宣介小册子，对与企业生产、经营和
个人（家庭）密切相关的主要保险产
品、保险知识进行介绍。

平安财险台州中支的宣教小组
在玉环湖绿道广场设立了宣传展位，
发放保险知识宣介小册子，对来往市
民一对一讲解金融保险知识。宣讲员
罗青看到一对叔叔阿姨路过驻足，依
据年龄段，罗青针对性地翻到小册子
中“台州利民保和重大疾病保险”的
内容热情介绍起来：“叔叔阿姨，你们
去年投保利民保了吗？好多人都切实
享受到了这个投保红利呢……”

台州市保险行业协会还联合新
华联播网等媒体在辖区内 13个大屏
幕上滚动投放行业形象宣传短片和
保险知识短视频，并充分利用户外
LED大屏幕贴近市民群众的优势，有
针对性宣导保险理念与服务，营造浓
厚的知保险、学保险、懂保险、用保险
的氛围。

保险，让每一步前行更有底气

本报讯（通讯员林 晨）近日，一
位客户提着个沉甸甸的大袋子走进
工行台州椒江支行营业部，寻求工作
人员的帮助：“我这里有不少零钱，平
时摆摊忙，没有时间去银行换。最近
要出远门一趟，想着把这些钱换成整
钱，可又怕银行嫌麻烦不收，你们能
帮我换一下吗？”

工作人员了解情况后，初步估计
这么多硬币如果由一个人清点，至少

得 1个小时才能完成。为节约客户时
间，工作人员耐心地说：“放心，我们
会为您兑换的，但因为清点硬币需要
点时间，我找同事来一起，这样快一
些，您先在大厅休息一会儿吧。”

经过半个多小时的仔细清点，2
位工作人员成功将 1000多枚不同面
额的硬币清点完成，虽然金额不大，
但切实满足了客户的需求。客户临走
时，网点已过下班时间，厅堂只剩她

一人，面对耐心而热情的工作人员，
她连连道谢：“真是太感谢你们了，帮
我解决了一个大麻烦！”

零币清点是一项特殊业务，它需
要通过人工逐个挑选、分类、清点、再
扎捆，耗时又耗力。但工行台州椒江
支行营业部立足金融“利民、惠民、安
民”的宗旨，切实履行社会责任，让特
殊业务变得不特殊，让零币兑换实现

“0”阻碍。

工行台州椒江支行——

零币兑换无障碍

台传媒通讯员王旭莹 郭锦涛

“后年我就搬到前面去，住在康
养城。到时候拉上隔壁的老张、桥头
的李大娘，我们一起讲白搭、下象棋，
热热闹闹的。行动不便的时候还有护
理人员照顾我们，就像你们在身边一
样。”日前，82岁的余爷爷握紧一名路
桥建行“张富清金融服务队”党员志
愿者的双手感慨道。原来，余爷爷是
一位土生土长的螺洋人，五年前失去
了老伴，儿女又在外奔波忙碌，常常
不能陪伴在身边，一个人生活的他常
常感到十分孤独。当他得知在自己家
乡的土地上将会打造一个未来康养
城项目后，激动地拍手叫好。

据了解，台州首个CCRC康养社
区综合体——路桥未来康养城，是路
桥区首个独立投资、自主经营的市场
化养老项目。项目通过嫁接周边医

疗、公共养老资源优势，构建“兜底有
保障、中端有市场、高端有选择”的养
老服务新模式。项目计划总投资约 7
亿元，预设床位不少于 1500张，建成
后，将成为现代化老年健康生活的乐
园，成为浙江省内县级养老项目标杆，
极大满足老年人的多元化生活需求，
让老年人享有高品质的康养生活。

小张是路桥建行“张富清金融服
务队”的一员，同时也是支行的对公
客户经理。自从五年前，支行成立服
务队后，小张就主动成为了重点客户
和关键项目的“排头兵”，扎根红色沃
土，为百姓办实事，为企业解难题。了
解到康养城建设计划后，小张立即向
上级领导报告，在业务流程上，支行
选择启动“绿色”通道给予快速响应
和定价倾斜，为区域产业“绿”注入

“金”动力，并成功成为了路桥未来康
养城项目的首家获批银行。

“我们争取这个项目的初衷也是
为了让更多儿女不在身边的老年人顿
顿吃到可口饭菜，让这里能够成为他
们心里最温暖的‘第二个家’。项目所
需资金投入较大，现在，有了建行的资
金支持，我们的项目就有了保证，让我
们更加坚定了我们的选择。”计划投资
于路桥未来康养城项目的台州市路桥
区社发集团负责人收到来自建行投放
的3亿元贷款后感叹道。

一直以来，建设银行路桥支行坚
持深化“党建+金融+养老”新模式，以

“红色”党建为引领，探索绿色金融发
展新路径、养老金融服务模式，积极
助推“五篇大文章”走深走实。路桥未
来康养城项目不仅与绿色发展理念
高度契合，有效为路桥区民生幸福

“加码”，且项目符合构建社会化养老
服务体系需要，对养老产业发展也具
有探索性和引领示范作用。

台州首个CCRC康养社区项目绿色贷款落地建行路桥支行

党建引领，为产业“绿”注入“金”动力

本报讯（通讯员裘柳杰）近日，中
国人寿台州分公司机关党支部组织党
员前往江西井冈山开展“赓续红色血
脉,传承井冈山精神”主题党日活动。

井冈山革命博物馆前馆长肖邮
华带来《井冈山斗争与井冈山精神》

专题教学，中国人寿台州分公司机关
一支部书记周剑为大家讲授《学党纪
筑牢“防火墙”、讲规矩成为行动自
觉》党纪学习教育专题党课。

到达井冈山革命烈士陵园后，全
体同志为长眠于此的烈士敬献花圈，

并参观了碑林、革命纪念碑、雕塑园。
随后大家走进井冈山革命博物馆、小
井红军烈士墓、茨坪革命旧址群等地。

此次活动，中国人寿台州分公司
机关党支部党员重温红色历史，对井
冈山精神有了更深刻的理解。

中国人寿台州分公司机关党支部开展主题党日活动——

赓续红色血脉 传承井冈山精神

台传媒记者葛星星

暑假到来，各地因地制宜创新消
费场景，打造文体休闲、特色旅游等消
费新增长点。记者注意到，为满足消费
者在暑假期间的出游和消费需求，各
大银行推出了丰富多元的优惠活动，
涵盖购物、出行、旅游等多个方面。

金融助力激活消费

临近暑假，金融机构延续了春
节、端午节等各类促消费活动，仍然
以补贴让利为切入点，通过免息券、
商城满减券、现金红包、提额等活动，
实现金融服务与线上线下消费场景
融合。

以暑期系列活动为例，中信银行
将开启“快乐暑假真减单”系列活动，
在有关平台投入消费权益券，为持卡
人提供消费立减。工商银行在随机一
分游活动基础上，开展“爱购酒店”计
划，在酒店场景通过银联支付可享优
惠折扣。

在出行方面，交通银行推出“最
红星期五”活动，加油充电等多场景
消费即享“五折”优惠；广发银行加油
卡买一送一；华夏银行加油满 200减
50元；邮储银行消费返 30元加油优
惠券；民生银行推出 1分钱乘公交产
品……

有的银行与电商平台、实体店等
协同发力。比如，即日起至 12月 31
日，建行龙卡信用卡银联单标卡（卡
号 62开头）持卡人，在飞猪旅行APP
购买支持银联云闪付付款的商品（包
括酒店、门票、部分酒店套餐等），在
收银台通过银联云闪付方式选择龙
卡信用卡银联单标卡（卡号 62开头）
全额在线支付，有机会享单笔订单实
付金额满200元减16元优惠。而中国
银行也携手猫眼平台推出最高立减
15元的活动。

业内分析称，与其他节庆消费不
同，“夏日经济”有着持续时间长、活
动种类多、群众参与广的特点，金融

机构也是希望借助节假日旺盛的出
行、购物等消费需求，做好获客、提升
用户黏性的同时，进一步激发消费意
愿，带动居民消费增长。

银行升级境外服务

携程发布的《2024“五一”旅游趋
势洞察报告》显示，今年“五一”旅游
热度在去年高位基础上稳中有增，出
境游订单增长更为明显。这个暑假，
出境游同样成为热门之选。

“7月下旬计划去韩国旅行，提前
在银行预约了外币兑换服务，第二天
就能取现，还支持换成‘零钱包’，对
于境外购物消费来说太方便了。”市
民王女士说。

记者注意到，商业银行推出的
“零钱包”服务不仅让外籍人员的外
币兑换更加便利，也满足了消费者在
境外旅行期间对零钱组合的需求。除
了“零钱包”服务外，各家银行聚焦客
户的出境旅游需求，还提供出国金融
咨询、境外刷卡返现等一站式全方位
的金融服务。

以银联为例，银联国际表示，“出
境带银联·三重惠一夏”暑期优惠季
正式启动，涵盖低至 6.7折的商户折
扣、笔笔优惠的汇率优惠和高达12%
的银行返现三重优惠。

在跨境服务方面，中国银行进一
步扩充信用卡产品与服务品类，持续
为客户提供更优质的金融服务。“持
有卓隽留学信用卡的客户在境外消
费可享笔笔返消费金1%；此外，使用
指定中行信用卡在境外消费，可享每
月最高返 660美元消费金等专属优
惠。”中国银行官方客服介绍。

在消费优惠方面，今年以来，平
安银行信用卡境外活动将消费8.8折
返现由日韩、港澳、东南亚等亚洲地
区扩展至全世界，并增加首刷 88返
现、办签证至高立减 100元、赠送境
外旅行保险券等权益。

保险配置需留意

在旅游游过程中，意外、医疗救
援等风险不容忽视。对于消费者而
言，应该如何配置旅行保险，为旅程

“护航”？记者发现，与旅游相关的保
险产品拓展保障范围、提升针对性，
有利于为消费者提供更多选择，保障
游客放心出行。

相较航延险、航空意外险，境内
旅游险的保障更为全面。以某款境内
旅游险为例，其保障责任包括 10万
元保额的境内旅行意外身故/伤残、1
万元保额的旅行医疗费用（意外伤
害）、1万元保额的猝死、10万元保额
的公共交通意外身故及伤残等保险
责任，基本上覆盖了出行旅游方方面
面的风险，而这款旅游险保 10天也
只需要5.5元。

针对自驾游，市面上也有专门的
自驾游旅行险，与普通境内旅游险主
要保障公共交通工具相关意外责任
相比，自驾游旅行险主要保障自驾车
意外伤害风险，所以相应的自驾游旅
行险更能覆盖自驾游的风险。

此外，目前保险公司推出多款境
外旅行保险。从保障范围来看，主要
包括紧急救援、个人意外伤害和医疗
保障、旅游障碍保障、个人财务保障、
个人责任等方面。根据保障额度、保
障期限、保障内容不同，保费在数十
元到上千元不等。

境外旅游险有国别之分，消费
者要确认好旅游目的地是否在保险
的保障范围之内，当然，也有不少境
外旅游险将大多数目的地国家涵盖
在保险责任内，但某些国家依然无
法覆盖。

消费者在投保境外旅游险时，还
应关注产品背后保险公司的境外救
援能力。目前，大多数保险公司的网
点布局主要在国内，境外服务能力不
一定跟得上，在这方面，外资险企更
有优势，一旦在境外发生意外，不至
于手足无措。

暑期消费热潮来袭

金融抢抓“夏日经济”

本报讯（通讯员李亚妮）炎炎夏
日，一大早，家住温岭松门镇的老颜
便迫不及待地骑上电动车赶往南塘
二村的大棚里。大棚里，种植的是他
近几年引进的葡萄新品种，各串葡萄
饱满圆润，晶莹剔透。从选种到种植，
他在这 50多亩土地上耗费了无数心
血。站在葡萄藤下，看着满枝头的果
实，他知道，今年葡萄的收成差不了。

扎根农业十几年，他从最初的10
多亩田地到如今葡萄销售额达 100
万元每年，渐渐成为葡萄种植“土专
家”。老颜在自己寄予厚望的这片土
地持续深耕，台州银行同样也与农户

们共同深扎在希望的沃野里。
早在 2018年，在老颜的农场创

立之初，台州银行温岭松门支行便向
其提供了 20万的金融支持。源源不
断的“金融活水”灌溉着葡萄苗萌芽、
结果、丰收，见证了老颜的日复一日、
年复一年的辛勤劳作。今年 6月，在
得知老颜需要扩大承包地后，台州银
行客户经理也主动上门，为其办理了
50万的贷款支持，再一次助力老颜的
致富梦。“以前是我们去银行办理，现
在都是他们送产品、送政策上门。”葡
萄棚里，老颜收到来自台州银行的到
账短信提示。

老颜葡萄种植产业的发展壮大，
是台州银行服务“三农”，普惠金融的
一个缩影。一直以来，台州银行通过
各类惠农政策，推出“葡惠贷”等特色
贷款产品，引入金融“活水”，滋润各
类农产品种植的土壤，加快乡村振兴
步伐，推动普惠金融落地。

近年来，温岭围绕各农产业优
势，持续提升葡萄种植管理水平，推
动村民共富。台州银行南片区域创新
金融举措支持地方特色产业，持续为
葡萄种植户提供金融支持，截至 6月
末，共为 754户葡萄种植户提供授信
金额达1.29亿元。

台州银行：金融“活水”浇灌葡萄园

中国人民银行7月8日发布公告
称，为保持银行体系流动性合理充
裕，提高公开市场操作的精准性和有
效性，从即日起，中国人民银行将视
情况开展临时正回购或临时逆回购
操作。

据介绍，相关操作时间为工作日
16时至16时20分，期限为隔夜，采用
固定利率、数量招标，临时隔夜正、逆
回购操作的利率分别为7天期逆回购
操作利率减20个基点和加50个基点。

从市场表现来看，9时30分至10
时30分，30年、10年、5年国债期货一
度下跌。长端现券收益率普遍上行
3BP左右，30Y国债 230023也一度上
行 至 2.5225% 。同 时 ，特 别 国 债
2400001 上 行 至 2.54% ；10Y 国 债
240004上行至 2.3060%。中短端现券
收 益 率 上 行 5- 7BP，1Y 口 行 债
230302上行 7BP，1Y国债 240009上
行6.5BP至1.58%。

业内人士认为，每逢月中、月末、

假期前等时点，市场流动性需求较大，
本次创设临时隔夜正、逆回购操作工
具，能够满足金融机构精细化管理流
动性需求，平抑资金面大幅波动。

那么，后市债券市场该如何操作？
华创证券投顾部认为，从2024年3月
份开始，10年国债和 30年国债月度
均值已经低于 2.3%和 2.5%，这意味
着市场机构买入的债券的安全边际
并不高。一旦央行卖债，可能这些债
券面临浮亏的压力。 据中国基金报

最新解读来了：债券市场影响几何？


