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台传媒记者何 赛文 雍 昕摄

千年商都，盛会开启；全球客商，如约而至。9

月21日-22日，台州国际直采集采中心品牌出

海暨跨国采购对接活动在路桥举行。

听讲座、逛展会、入市场、进工厂……两

天时间，400多名来自海内外的采购商沉

浸式地感受了路桥这个国际商贸之都的

魅力——在路桥逛一圈，既能安好一个

家，又能组装一辆车，还能打造一个智能

化生产车间，不愧是台州乃至浙江的重

要商品集散地。

从日用百货到汽摩配件，从智能卫浴

到植保模具，琳琅满目的“台州好物”让与

会者直呼“好产品 台州造”。

在心与心的交流沟通中，一座本地企业

和国际市场深度融合发展的新桥梁正在搭建。

活动进一步提升国际直采集采中心影响力，推动

路桥产业国际化布局，对促进台州对外经贸合作的

深入发展、推进“一带一路”建设都有重要的意义。

更为直接的效果是——让世界看见台州制造，拓宽台

州品牌出海和跨国采购之路。

42国嘉宾参会
与“台州智造”面对面

西马智能科技股份有限公司的展台前，参观者络绎不绝，能
自动切换中英文语音的马桶正在进行智能化操作。

“我们的产品‘艾芮斯’不仅占地少、颜值高，还解决了传
统挂墙智能马桶冲水噪音的痛点 。”讲解员笑称，西马的两
款产品获得了2022年“设计奥斯卡”红点奖，在设计和使用上
追求极致，才能在此次对接会凭借“智造”获得如此多的“流
量”。

与会期间，来自俄罗斯、日本、印尼、尼日利亚、刚果、乌干
达等41个国家和地区的100多名国际采购商，以及来自上海、
广东、江苏、湖北等省市的300多名跨境电商采购商在这里与

“台州智造”面对面，真正实现了“一站式”采购。会场处处都发
生着“你来我往”的商业故事。

“台州制造的产品非常棒！”来自伊朗的采购商阿瑞曼南
索—卡林纳竖起了大拇指，他兴冲冲地与台州企业达成了货
值3万美元的合同意向。

阿瑞曼南索—卡林纳此次计划采购一些电机配件产品。
在浙江天一机床附件有限公司展位，他找到了心仪的产品
——用于机床上面的夹具产品卡盘。经过和省内多家企业的
产品相比较，他发现这批卡盘品质更硬、价格更优，当即下了
订单。

“我们工厂就在路桥螺洋，距离展会现场15分钟车程，要
不要马上去看看？”在台州市双程进出口有限公司展位，一位
外商饶有兴趣地试坐了双程公司自主生产的电动摩托车，总
经理邓红丽见状，乘胜追击，热情地提出要接对方到工厂实
地参观。就这样，参展不久，双程公司已经成功邀请数位外商
走进工厂。

“制造之都”台州，拥有市场主体近100万户，上市企业73
家，国家级产业基地68个，已形成汽车、医药化工、航空航天、
水暖阀门、中高端机床、泵与电机、模具、家用电器、光电、缝
制设备等 27个上百亿元的产业集群和 36个特色产业集群，
307个工业产品国内外市场占有率居国内首位。不少外商都
表示，“制造之都”台州名声在外，这次对接会是打通从台州
产品出海到台州品牌出海的“最后一公里。”

“我以前就通过阿里巴巴国际站采购过‘台州好产品’，
卖得不错，顾客也很认可。”漂洋过海的台州制造产品，让尼
日利亚采购商朱德来台州前就充满信心，此行他是为了自己
的商业布局而来。随着油价上涨和节能减排的新趋势，尼日
利亚本地对电动车的需求越来越大，朱德看中了这块市场，
需要一款好产品。在经过实地考察后，他和浙江天鹰机车有
限公司成功签约。

“台州制造不仅数量庞大，而且质量好，早已实现从制造
到‘智’造的转变。这次采购对接活动，政府搭台，企业唱戏，在
由政府搭建的国际化舞台上，企业正在以自己的实力做好国际
化的文章。同时，也展示了台州人拥抱全球的态度。”浙江工商
大学中非经贸研究院院长、中非桥创始人赵浩兴教授说。

“家门口”的对接会
扩宽海外“朋友圈”

一次会面胜过千封邮件，对接活动为中外企业提供了面
对面交流的平台，促进了企业之间的贸易合作。尤其对路桥
企业来说，不出“家”门，就可扩宽海外“朋友圈”。

9月 21日傍晚 5点半，纸客贸易（台州）有限公司的展台
前仍有采购商不舍逗留，询问产品细况。

“外商普遍比较喜欢我们的熊猫系列，黑白相间代表着
中国传统文化，憨厚可拘的形象也让人眼前一亮。”该公司的
台州分部业务员王志明介绍，此次共带了 100多款纸制产品
参会，包括熊猫、昆虫、小恐龙、猫咪、美食等系列。好多外商
购买了全套产品做样本，还纷纷加了他的微信，表示后续将
继续沟通合作事宜。

位于路桥区新桥镇的台州宏大印务公司，以传统的印刷
业起家，这两年，企业切入新赛道，新成立纸客贸易（台州）有
限公司，在文创领域走出了一条新路子，拥有了 22个文创类
产品外观专利，45个著作权，目前正在积极拓展海外市场。

“这次也让我们集中式了解到外商的‘口味’，有助于公
司打开国际市场。”王志明跑业务多年，以往都是跑外地参展
参会，公司也已在全国各地包括云贵川藏等地铺开线下分
销，此次在“家门口”参加对接会，省下“脚程”，缩短时空，更
为高效便捷链接全球。

品牌出海谋发展 跨国采购创未来

国际直采集采，让世界看见台州制造

国际采购商在台州汽摩配件展台了解情况

国际采购商在日用商品展区了解产品情况

国际采购商

嘉宾访谈

而对不少路桥企业来说，此次外商
云集的对接会，则是“品牌出海”的新
起点。

路桥区雪地靴产业官方微信公众
号文章这样定义此次参会，这是“在全
球市场拓展道路上的又一次重要飞
跃，标志着路桥区鞋业正以前所未有的
速度驶向更加广阔的国际市场。”“为路
桥区雪地靴产业提供了与世界对话的
桥梁。”

在国际直采集采中心品牌出海活动
中，路桥区雪地靴企业通过面对面的交
流，深入了解国际市场需求，精准对接跨
国采购商。

一位雪地靴参展商说，“提起中国最
大的雪地靴代工厂，很多人立马想到河
南焦作的桑坡村。但实际上，1990年前
后，路桥就已经是雪地靴制作的‘领头
羊’了，如今鞋制品不但畅销全国，还远
销海外，希望更多如此次对接会的契机，
将路桥的雪地靴品牌打得更响、传得更
远。”

“我们这次的跨国采购对接活动，是
完全基于我们台州本地的制造业开展
的，希望能让更多的台州企业可以走出
国门。”台州市路桥区日用品及塑料制品
交易服务中心主任俞淼介绍，此次共有
100多家本地企业参加对接会。

聚焦中非贸易 共探出海新机遇

本次对接会直接放在中国日用品商
城一期B1层C区举行，在活动交流分享
环节，由国内外知名专家学者、国内行业
头部企业、资深外贸企业带来的行业内
容分享，还吸引了不少市场商户前来围
观倾听，是难得的从市场视角下的大规
模线下对接交流会。

非洲具有庞大的消费者基础和强劲
的经济增长潜力，随着中非经贸的快速
发展，中非合作的不断深化，非洲越来越
成为企业寻求新市场增长机会的战略要
地。中非贸易，也成为了此次交流分享的
中心话题。

“2024台州制造走进非洲正当时。”
浙江工商大学中非经贸研究院院长、中
非桥创始人赵浩兴教授认为路桥具有
推动台州制造乃至浙江制造走进非洲、
走进“一带一路”的原动力。他通过新格
局、新模式、新营销三个角度，分享了台
州品牌如何出海非洲的模式创新，比如
人、货、场的创新变革。当他说到“2014
传统贸时代即将终结，开启品牌出海时
代”时，现场不少与会者掏出手机拍照
记录。

非洲大陆是如今热议的出海新机
遇，那么，期间会有如何的挑战？究竟如

何才能在非洲成功“掘金”？
“在经济全球化的当下，单打独斗的

时代已经过去，首先一定是产业+集群的
联合出海。”脉链集团市场推广部总经理
赵峰英接着说，第二个关键词就是“品牌
共享”。她举了一个例子，2018年，脉链集
团与某通用焊机公司合作共享品牌，这
两年两家公司一起频繁“出海”，今年就
跑了七八个国家。在“品牌共享”的作用
下，某通用焊机公司的年产值从最初
1000万元升至目前8000万元。

其他受邀嘉宾的国内外知名专家学
者也通过专题分享和案例剖析，为参会
企业提供了品牌出海的政策解读、服务
指南和实战经验。国内行业头部企业、资
深外贸企业等结合自身业务作了经验分
享，围绕品牌出海、跨境电商、国际采购
等热点话题各抒己见，一起为寻求国际
化发展的本地企业指明了方向。

聚焦中非贸易，共探出海新机遇。
作为本次活动的阶段性成果，活动中还
举行了战略合作签约仪式，中国日用品
商城与杭州中非桥，4家台州企业和非
洲采购商分别签署合作协议，标志着双
方在国际领域的合作迈出了坚实的
一步。

启用新平台 共创直采集采新模式

崭新现代的展厅内，各种肤色讲着
各国语言的与会者，见证着台州国际直
采集采中心首次“迎客”的盛况。9月 21
日，台州国际直采集采中心正式启用。

为了这天，路桥期待了很久。
路桥自古是商贾之都，随着全球经

济的不断发展，商贸领域的竞争日益激
烈，路桥深度挖掘本土产业优势、产地优
势、产品优势，计划再次凭借高水平的贸
易交流推动城市高质量发展。

直采集采是制造服务业的创新探
索，路桥嗅到了先机。

2020年 9月 15日，台州路桥日用品
及塑料制品交易中心成为全国第五批市
场采购贸易方式试点之一。截至目前，已
累计出口达501亿元。

近两年来，路桥更加贴近时代脉搏，
按照“产业支撑市场，市场推动产业”联
动发展理念，致力于推动路桥和台州的
产品出海、品牌出海，中国日用品商城二
期项目成为路桥向新商贸转型的重要
标志。

今年 2月，总投资 5.3亿元占地面积
33.45亩的中国日用品商城二期开工建
设，即建设国际直采集采贸易中心。

按照规划，集展示交易、品牌营销、

仓储物流、资源整合、渠道拓展等服务为
一体的高能级内外贸融合发展平台——
台州国际直采集采中心，重点开展国际
直集采服务、国内直集采交易服务，与各
国外贸企业共谋发展蓝图、共享发展红
利，共同促进全球供应链的协同发展、深
度融合。

值得一提的是，近期，台州直采集采
中心即将上线新功能，推动线上采购更
为便捷高效。

“以 3D 引擎+AR 技术加码商品展
示，可轻松实现 2D至 3D模型的立体转
换，让原本单调的静态图像瞬间变得丰
富而生动，为用户呈现出更加逼真和全
面的视觉效果。”台州国际直采集采中心
技术服务商介绍，此外，通过该功能，哪
怕零基础也能在系统中完成商品 3D定
制，有助于推动买卖双方“买全球 卖全
球”进程。

国际直采集采的大幕已经拉开，接
下来，路桥将围绕打造全国新型商贸示
范区目标，进一步建强平台功能，以商城
为龙头，积极对接大型外综服公司落地，
全力打造“市场采购+跨境电商+外综服”
的综合服务平台，不断拓展直采集采新
模式，再次在品牌出海中抢占先机。

台州国际直采集采中心品牌出海暨跨国采购对接活动现场

国际采购商参观台州智能马桶

战略合作签约仪式


