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昨天，记者从立马车业集团有限公司（以下简称

“立马”）了解到，其于11月20日正式宣布浙江立马科

技有限公司（以下简称“立马科技”）控股江西星星科技

股份有限公司（以下简称“星星科技”），星星科技全资

子公司江西立马车业有限公司已注册成立，将成为立

马继浙江、河南、河北之后的又一超级工厂，预计今年

12月将实现试生产。

打造第四个超级工厂

作为台州“土生土长”的民营企业，立马借助自身

的管理优势、产品的技术优势，依托台州独有的“零部

件制造基地”优势、制造优势以及台州独具特色的产业

板块优势，打造出了一个精益高效、科学智能、绿色环

保电动车生产基地。

目前，立马已在浙江、河南、河北拥有三大超级工

厂，背靠强大的供应链优势，实施高效率的生产流程和

独有的园区经济模式，彰显出强大的综合竞争力。

该企业董事长应光捷表示，立马在生产制造层面

的优势，不仅辐射到了终端销售、品牌影响力等层面，

也进一步扩大市场规模。但随着在广东、湖南、湖北等

地市场份额的不断提升，保障各地产能供应是立马的

重要任务之一。而坐落于江西萍乡的星星科技产业园，

正是立马增强科技研发实力，提升产能，与另外三大超

级工厂形成辐射全国之势的好平台。

在他看来，立马的超级工厂模式，不仅助长了企业

的快速发展，同时也充分满足了用户多样化的消费需

求。而江西立马的投产，意味着进一步实现对国内市场

的全覆盖。

在科技创新层面，立马也有明确的布局。针对解决

用户痛点的核心技术研究创新，立马科技会成立研究

院，在电机、充电器、控制器、电池等相关核心零部件

上，结合立马的平台化和控制系统电气化以及产品智

能化，深度挖掘用户需求，实现核心技术的快速突破和

超越，持续夯实“为用户造一辆好车”的不变追求。

推动产业数字化转型

最近几年，凭借制造、产品、品牌、团队、营销、终端

的多维度同频共振，立马取得了飞速发展。

2019年12月，立马的渠道数量只有4300多家，如今

已经达到1.132万家，销量也实现了翻倍增长。

在此基础上，立马科技与星星科技深度融合的意义

就更为突出。立马的企业定位也有了新的变化：“从传统

电动二轮车生产销售型企业转型为小微出行全球领导

者”，另一方面星星科技的业务重心也开始由消费电子

向车载电子业务转型。

应光捷认为，对于电动二轮车行业而言，过去粗放

式发展局面，给大部分企业带来了拼组装的惯性思维，

谈到创新就是照搬照抄，谈到节约成本就是偷工减料，

谈到市场竞争就是价格战等固有观念，时至今日也没

有完全摒弃。

“我们此前电动车的生产模式，零部件厂到总装厂

的包装和运输成本，耗费了大量时间和精力。”应光捷

说，在大力推动产业数字化转型，启用“园区经济”模式

后，所有生产流程，都能一体化完成。

以台州超级工厂为例，其将电机、车架、注塑、线

缆、坐垫、喷涂这六大主要零部件厂和总装厂，全都集

中在一个园区，形成“6+1”模式，七大厂区协同流转、无

缝衔接，大幅降低了物流运输和仓储费用。而这部分成

本不但可以用于向终端消费者让利，让用户可以买到

价格厚道的好车，还能用作企业的研发资金。

记者 陈佳乐

立马科技控股星星科技第
四个超级工厂将投产

强强融合
为用户造一辆好车

北京时间11月21日凌晨，卡塔尔世界杯正式开踢。对于很多人来说，看球最重要的是什么？

氛围。屏幕里的输赢、球技固然重要，但想沉浸式体验快乐，还得是一群人一起看球、一起欢呼。尤

其在民以食为天的中国，世界杯成了一场火热的餐饮盛宴。

记者采访得知，台州的不少餐饮商家都紧抓热点，“蹭”起了世界杯的热度。当然，能够在世界

杯期间和朋友们一起边吃边看球，也是很多台州球迷享受的一件事。

世界杯催热台州餐饮消费热情，“球迷经济”升温——

乐了球迷，忙了商家！

本地中奖注数

4注
418注

5，663注

单注奖金

7,813元
50元
5元

奖级
一等奖
二等奖
三等奖

中国体育彩票浙江省20选5第22312期开奖信息
开奖日期：2022年11月22日

本期销售金额：164，224元

本期开奖号码：03 05 08 10 11
本期出球顺序：08 05 11 10 03

本期中奖情况

本期兑奖截止日为2023年1月23日，逾期作弃奖处理。
0.00元奖金滚入下期奖池。

本信息若有误以公证数据为准。

整理收纳师行业悄然兴起，80、90后培训上岗

整理一房间收费上万
你会聘请整理收纳师吗？

“全屋定制”，收费5000-15000元

“上门整理服务需要的人力、精力都比较多，所以

收费肯定不会低。最便宜的单子收费在2000-3000元
之间，贵的上万元。”留存道（整理收纳品牌）台州分院

主理人李苗飒告诉记者，以“全屋定制”为例，60平方

米的房间需要5-8位整理收纳师，用时需要2-3天，收

费在5000-15000元。

也有一些客户不需要“全屋定制”，只需要整理收

纳师整理他们的指定区域。衣橱、鞋柜、衣帽间等是客

户需求最大的几块区域，“普通的衣帽间，五个整理收

纳师在一天内就能整理完，收费在1000元左右。我们

会事先跟客户沟通，根据他们的喜好划分好整理区

域，保证我们整理收纳完以后，客户用起来更顺手、方

便，不会很快就乱掉。”李苗飒说。

李苗飒表示，客户的生活习惯、房屋布局等，是他

们设计整理方案、进行报价的主要考虑因素。让李苗

飒印象比较深的，是之前黄岩的一个别墅单。“那位客

户一个衣帽间的价值就有上千万元，我们根据客户的

要求，整理的衣服有上万件，每件都是大牌。”李苗飒

说，这笔单子最后的收费自然不低。

莉家整理公司合伙人陈琪斌告诉记者，公司以人数和

小时数来计费，一个整理收纳师收费在125-150元/小
时，一个衣橱整理单子收费四五千元。

“每个家庭情况不同，我们的服务分为全屋整理

和指定区域整理，不包括扫地、拖地等打扫卫生服

务。”陈琪斌说，整理收纳师事先会和客户沟通，根据

客户需求修改格局和整理方案。

帮助客户节约时间，搭建科学布局

家在临海的小杨因为工作需要，前段时间搬到了

椒江居住。因为搬家的计划比较突然，看着打包带过

来的一大堆行李陷入了迷茫，她通过网络平台联系上

了李苗飒的整理收纳团队。

“听小杨说了她的需求之后，我们让她安心去上

班，整理的事情交给我们来。”李苗飒说，她跟其他几

个整理收纳师一起来到小杨家，看到小杨带过来的行

李有七八箱，他们一样一样分门别类，将东西收纳好，

并且根据小杨的生活习惯划分好了房间的布局。

像小杨这样的客户，李苗飒碰到过很多。“很多人

都是租房、搬家以后，看着一大堆行李很头疼。我们的

工作就是帮他们减轻负担，并且帮他们合理安排空间

布局，让他们日后用起来更为顺手。”李苗飒说。

在整理的时候，李苗飒希望客户能够在场，“这样我

们能更直接地听取客户意见。以整理衣柜为例，我们希

望客户能告诉我们哪些衣服常穿、哪些送人、哪些不会

穿，这样我们才能决定将衣服放在衣柜的哪个位置。”

“我们在整理的过程中发现，很多客户并不是不

愿意去收纳，而是他们的空间布局不合理，东西用着

用着就乱掉了。”陈琪斌说，收纳的过程很有讲究，除

了要将所有物品分门别类以外，还要考虑空间布局、

美学设计等，力求让居住环境焕然一新。

整理归纳师以80、90后居多

“我们公司现在有20多个整理收纳师，最年轻的

26岁，大多数都在 26-40岁之间。”李苗飒说，很多整

理收纳师都是看好这个新兴行业的发展前景，才加入

到整理收纳团队中来。

宝妈小红是一个 90后，生完孩子的她想要学习

一门新技能。偶然间，她看到了整理收纳师这个职业，

“我当时是在抖音刷到了上门整理的视频，还挺感兴

趣的。”小红说，因为还要照顾宝宝，她打算兼职。

经过一段时间的培训，小红成为了一名合格的整

理收纳师。“对于我们宝妈来说，这个行业相对自由，

能够平衡家里和工作。”小红说，通过整理收纳师这份

工作，她找回了自我，感觉每天都很充实、很有成就

感。

莉家整理公司的整理收纳师，基本上都是 80后
和90后。他们经过培训才能上岗，少的时候每个月能

接2-3单，多的时候一个月接到十几、二十单。

记者 王琛琪/文 图片由受访者提供

随着生活水平的不断提随着生活水平的不断提

高高，，人们对家居环境的要求也人们对家居环境的要求也

在不断提高在不断提高，，整理收纳师行业整理收纳师行业

悄然兴起悄然兴起。。记者了解到记者了解到，，现在台现在台

州上门整理收纳公司有四五州上门整理收纳公司有四五

家家，，公司报价全屋整理需要上公司报价全屋整理需要上

万元万元。。记者走近尝鲜者探个究记者走近尝鲜者探个究

竟竟。。

整理收纳师工作中整理收纳师工作中


