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酸甜苦辣的生活里，与宠物相互陪伴，逐渐被它

治愈，是许多家庭或个人的真实写照。在这一潮流

下，宠物经济成为一片新蓝海。

和大部分年轻人一样，曾羽滢和李陈印运这对

情侣也把情感寄托在了宠物身上。养了一段时间后，

两人干脆跨行做起了宠物烘焙这门“情感生意”。

眼下，这生意越做越红火，他们已触达来自全国

各地的数千名客户。

从音乐生到宠物食品从业者

坦白说，曾羽滢和李陈印运自己也没想到，他们

会干起宠物烘焙。

小时候，两人就很爱音乐，想当一个表达者。高

考时，一路过关斩将去了北京现代音乐学院。更巧的

是，两人还成了同班同学，情投意合，走到了一起。

学乐理，曾羽滢和李陈印运认认真真，按照常

理，往后该从事一份专业对口的工作。不过，北京人

才济济，两人并没有留下来。2018年毕业后，几经考

虑，李陈印运决定回安徽老家，曾羽滢也跟着去了。

安徽工作机遇不多，但好在如今网络发达，曾羽

滢随后找了份直播的工作，在直播间唱唱歌、表演才

艺，每月有一定收入。余下的时间，她还去酒吧驻唱。

工作累了，就和李陈印运宅在家撸撸“肥汤”——两

人养的第一只狗。

因为喜爱小动物，两人想过要不就开家宠物店，

或是做宠物培训。

谋定而后动，为了积累相关经验，李陈印运去了

宠物店上班。不知道是城市太小，人们养宠物的理念

没跟上，还是宠物店老板们忽悠人，上班的那一年

里，李陈印运听到最多的话是“这行不好做，不挣

钱”。考虑到前期投入、专业程度等因素，两人最终打

消了前两个设想。

而后，李陈印运又换了好多份工作，也干过房产

销售、卡车销售。其间，曾羽滢则尝试接触宠物烘焙。

“小宠物真得很可爱，它们会不求回报的对你好。家

里这只小狗很贪吃，我们也想丰富它的饮食。”打定

主意后，曾羽滢放下了音乐梦，全身心投入其中。

自己尝也让朋友的宠物吃，试了3个月

千挑万选，曾羽滢在网上物色了三位老师，并于

2022月4月正式开始系统性学习。

“进入宠物赛道，首先需要我们对宠物有着深刻

的了解，在此基础上，还应在宠物营养学等方面下足

功夫。”她娓娓道来，国外已经将宠物食品细分到不同

的年龄段，比如说主粮，可以分为 6个月以前，1至 3
岁，成年期，中老年期甚至是 11至 13岁的高龄期，根

据不同的生长周期来进行不同的调配。3岁以前，宠物

需要高蛋白，从而强健骨骼、促进生长。当它们进入中

老年期以后，如果继续沿用之前的饮食结构，可能会

诱发疾病。

“我们也是‘摸着石头过河’，刚开始的时候，干脆

把各档价位的食材都买了个遍。”曾羽滢直言收到过

烂肉，踩过不少坑，才得出经验，一分钱一分货。

按照婴儿食品的标准来看待和生产宠物食品，这

里边的“门道”就更多了。以小猫、小狗都爱吃的溶豆

为例，看似简单，但制作不易。“溶豆主要由蛋黄液和

羊奶粉制成，蛋得挑新鲜的，不然蛋黄容易散开，没法

做。翻拌时，手法和力度有讲究，烘干时间也有要求。”

曾羽滢介绍。制作鸡肉干等，更是精细活、体力活，剪

掉油脂就得花上两三小时。

“就照着教程一步步来，我以前做饭也是对照菜

谱。”曾羽滢扬起笑容。话虽这么说，但最开始成品出

来后，她心里没个准的，得自己亲口尝尝，咸了、淡了，

过脆、过硬，及时调整。空闲时，她也会给身边养宠物

的朋友们送些去，听听他们宠物的试吃反馈。整整试

了3个多月，出品越发稳定，这才安心售卖。

女孩子独自一人在外，当父母的总是放心不下。

在安徽待了一段时间，曾羽滢被父母喊回了台州。回

来后，除了继续做宠物食品，她还找了份小主持人教

学工作。出单量越来越大，偶尔，她会让妈妈帮着打下

手，而后就把李陈印运也喊来了。

看好宠物食品未来发展趋势

过去一年间，他们在家腾出了一个大工作间，添

置了四五台机器，开发了 100多个品类，创立了自主

品牌“肥汤宠物烘焙屋”；攒了数千名客户，遍布全国

各地。

“每天都过得很充实。”李陈印运如是说。去年夏

天，两人外出摆摊，先后去了和合公园、椒江奋达夜市

等地，每晚哪怕只挣两三百元也乐呵呵。近期，他们又

把摊位挪到了椒江信仰公园。

出摊的活，李陈印运几乎“一肩挑”。每天下午 4
点半左右，他将产品、桌椅、摊位装饰品等逐一装进车

里，开车出门。傍晚 6点半，正式营业，直至当晚 9点。

曾羽滢若有空，就陪着一起。

收摊后，匆匆赶回家，还有一堆订单等着他们。

“溶豆、薯片、鸡胸干、贝贝南瓜等，复购率高、出

单量大，宠物和人都能吃。”为了及时交付订单，李陈

印运和曾羽滢一刻不敢停歇。两人把平板电脑放在工

作台一角，打开一部电视剧作为背景音乐，撸起袖子

就开干。一抬头，天都亮了，这已然成为他们生活常

态。

辛苦程度不亚于工厂流水线上的工人，利润也

薄，但不论如何，他们决心继续干下去，这行“钱”景可

观。“这几年，随着养宠人士观念的转变，宠物对于许

多人而言就是家人，因此对宠物零食以及品质也有了

更高的需求，手工宠物零食火热起来。”曾羽滢留意

到，2022年，包括自己在内，台州仅3户专门从事宠物

烘焙的商家。今年，则“遍地开花”了。

他们也明白，要想长久“活下去”“活得好”，做品

牌是关键。眼下，两个人已经计划着腾出一部分精力，

做好品牌宣传，打响知名度。往后，再寻一处租金划

算、空间大的门店，开个工作室，让宠物们有个“聚会”

的好去处。若有可能，未来再开一家加工厂，继续扩大

产能。 □陈轶男 受访者供图
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