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春节临近，一年一度的年终奖即将到账。如何处理这笔钱？除了留存足够的金额消费、包红包外，理财也是

市民的必选项之一。结合市场需求，不少银行、理财子公司通过推出专属理财产品、设置“年终奖理财”专栏等形

式，瞄准打工人的钱包。

另外，记者注意到，近期多只理财产品的收益率突然“飙升”，有的理财产品成立以来年化收益率甚至超过

8%。部分理财子公司的固收类或现金管理类产品近1个月或3个月年化收益率也达到5%以上。

银行切换“春节模式”，相关主题理财产品已上线

又到年终奖发放时，理财安排上没？

部分理财产品收益率“飙升”

“现在银行理财产品还有这么高的收益率？”1月
16日，市民唐女士在翻看民生银行的理财产品时，赫

然后发现好几款产品的成立以来年化收益在 6%以

上，让她很是震惊。

记者查询发现，正如唐女士所说，民生理财多只

理财产品成立以来年化收益率已超 6%。其中一只名

为“贵竹固收增利半年持有期4号”的理财产品，成立

以来年化收益率为8.03%。

该理财产品成立于 2023年 12月 8日。从涨跌幅

情况来看，该理财产品历史收益率存在一定波动，自

2023年12月27日跌幅达到0.07%后，开始上涨，截至

1月11日涨幅达到最高，为0.8%。根据页面显示，该理

财产品的业绩比较基准为3%-4.2%，而近1个月年化

收益率则达到8.7556%。

事实上，近期理财产品收益率“飙升”的情况并非

个例，工银理财、中银理财等多家理财公司的部分固

收类理财产品，近 1个月或 3个月年化收益率均达到

5%以上。

在工行手机银行APP上，记者看到该行在售的理

财产品中，近 1个月年化收益率在 5%以上的产品还

挺多，最高的超过了 7%。例如，“工银理财·鑫稳利固

定收益类 3个月定期开放式理财产品 4号”近 1个月

年化收益率达到了 7.36%，近 1 年年化收益率为

5.05%。该产品每季度开放一次，最近的一个开放日为

2月5日。

据了解，受短期因素影响，2024年开门首周，银行

理财产品收益率有点“红”，特别是部分银行的现金管

理类产品。眼下，这部分产品的收益率出现回落，但整

体表现依旧亮眼。如，截至1月16日，“中银理财QDⅡ
日计划（美元版）”的七日年化收益率为4.8%，光大理

财“阳光碧乐活6号A”的七日年化收益率为3.51%

理财市场开启“春节模式”

上涨的银行理财产品收益率自然会吸引投资者

的目光，特别是岁末年初，不少人的年终奖入账，大家

的投资热情更是较以往高涨。面对即将到来的春节行

情，已有不少机构开始借势发力“春节档”理财产品，

推出年终奖配置建议。

邮储银行在其微信公众号推送了一则年终奖理

财攻略的推文，文中推荐了两款投资期限约在 90天
的理财产品，一款是“邮银财富安鑫如意·鸿运封闭式

3个月2024年第5期（薪享）”理财产品，另一款是“兴

银理财·稳利恒盈封闭式 2024年 1期A（薪享）”理财

产品，业绩比较基准均为2.95%。

光大理财同样在微信公众平台围绕年终奖理财

发布推文，并推荐了“阳光金添利半年盈 6号”产品。

交通银行、中信银行也在官方渠道推出了年终奖理财

专页。比如，交通银行的年终奖活动页面，标记着“年

终奖专享”的产品推荐了“交银理财稳享灵动慧利季

季开 6号（新薪宝）”，为 3个月定开产品，于 2023年 7
月6日成立，自成立以来年化收益率3.47%。中信银行

在“年终理财攻略”活动中，推荐了多只低波稳健安盈

象固收稳利产品。

结合节日或热点推出专属理财，也是商业银行推

广理财产品的方式之一。宁银理财就推出了多款标明

“年终奖专属”的理财产品，持有期限最低 391天，最

高732天，业绩比较基准从3.4%至3.8%不等。

面对市面上如此多的理财产品，市民刚到手的年

终奖该怎么规划呢？对此，有银行从业人士建议，市民

可以结合手头奖金的多少，有选择地购买一两只稳健

型产品或多买几只不同类型的产品分散风险，合理布

局。同时，还要从自身的风险承受能力、投资需求、资

金流动性等方面考虑，不能盲目只看理财产品收益率

而忽略风险。

记者 杨芳/文 吴畅/制图

“太感谢你们了，帮了我们大忙！”成功办理社

保卡业务的市民王先生点赞建行路桥支行营业部

的上门服务。

时间回到几天前，王先生带着老伴的身份证

来到建行路桥支行营业部，想要为其办理社保卡

业务。原来，王先生的老伴因病情较严重，无法出

门亲自来办理业务。

考虑到老人的身体状况和业务需求，该网点

营运主管留下王先生的联系方式和家庭地址，主

动提出尽快派工作人员上门核实。次日，该网点工

作人员便来到王先生家，进行双人核实的上门服

务。在核实其爱人的情况及委托意愿后，当日下

午，王先生便来网点办理社保卡的代办业务。在该

网点员工的耐心帮助下，王先生老伴的社保卡顺

利办理完成。

一次上门服务，是建行路桥支行营业部日常

繁忙业务的缩影之一。作为建设银行路桥地区唯

一经办社保卡业务的网点，建行路桥支行营业部

认真推进第三代社保卡换卡工作，以“便民、利民、

惠民”为宗旨，为群众提供更为优质高效便捷的服

务。

今后，建行路桥支行营业部将继续秉承着以

客户为中心的宗旨，将客户服务放在首位，耐心地

为每一位客户服务，努力解决客户的问题，为客户

提供更优质更专业更贴心的金融服务，做老百姓

身边贴心的银行。 通讯员 刘浩然

一次特殊的上门服务

“你好，快帮我看看这是你们工行的工作人员

吗？”1月14日，张女士（化名）来到工行黄岩支行营

业部，声称自己可能遭遇到电信诈骗，向工作人员

求助。

经了解，张女士在家接到一个视频平台的客

服电话，告知她已开通该平台直播会员，要求她在

APP上咨询在线客服取消，后又以“不取消直播会

员将扣款 2000元”为由，引导其解除会员。随后一

位自称是“工行线上客服”的人员与其联系，要求

她进行身份认证，并能准确报出她的身份证号码。

联想到平时银行的反诈宣传，张女士将信将疑，挂

断电话后就来到工行网点寻求帮助。

在网点处理期间，“线上客服”不断向张女士

发送视频通话请求。了解情况后，该网点工作人员

示意张女士接通电话，对方自称是“工商银行总行

个人账户管理中心”的客服，以提供账户安全保护

为借口，发送了一个回执单链接，让张女士在支付

宝内进行确认。经过操作，张女士发现该链接实际

是将钱转到一个非工行账户下，质疑为什么“工行

的客服”认证要向他行账户转账，随即挂断电话。

为确保资金安全，该网点工作人员先是帮助

张女士查询银行卡情况。同时，引导张女士下载

“国家反诈中心”APP，开启来电预警。操作过程中，

工作人员还向张女士宣传反诈知识，提醒她注意

账户安全，防范电信网络诈骗。

近年来，电信网络诈骗呈高发、多发态势，手

段层出不穷。工行台州黄岩支行始终高度重视电

信诈骗治理防范工作，不断提升员工反诈知识和

应对能力，坚决守护好群众财产，为良好的金融秩

序贡献力量。

通讯员 牟聪聪 符升阳

工行黄岩支行成功堵截
一起电信诈骗

织密反诈安全网


